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Uvod do svéta Wealth Managementu
a privatniho bankovnictvi

Editorial

Bohatstvi dnes znamena mnohem vic nez penize
a majetek. Pro movité jednotlivce a rodiny je to
soubor hodnot, vztahti a rozhodnuti, ktera maj
presah do dalSich generaci. Sprava majetku

proto uz davno neni jen o hledani nejvyhodné;jsi

investice. Stavi na majetkové strategii, ktera

odola ¢asu, krizim i zménam v rodiné.

Co je to Wealth Management?

Wealth Management neboli sprava bohatstvi je
sluzba kombinujici investi¢ni poradenstvi

s dal$imi finan¢nimi sluzbami, jako napf.
finan¢ni a daniové planovani ¢i sprava
investi¢niho portfolia, pro potreby afluentnich
klientt a spravu jejich majetku s cilem dosazeni
vynosu. A to at jde o kratkodobé, stiednédobé, ¢i
dlouhodobé zvySovani majetku. Na rozdil od
spravy ciziho majetku se v pripadé Wealth
Managementu jedna o poradenskou praxi nebo
poskytovani investi¢nich sluzeb, které jsou

regulovany CNB.

Vice o Wealth Managementu se doctete v naSem

privodci spravou bohatstvi zde.

Co znamena privatni bankovnictvi?

Privatni bankovnictvi je bankovni poradenska
sluzba nabizena tzv. afluentnim klientlim, tedy
klientim s vysokou hodnotou ¢istého jméni
(HNWI). Privatni bankovnictvi zarucuje svym
klientiim mnoha privilegia, vyhodnéjsi trokové
sazby, hypotéky, ale i diichodové plany ¢i pomoc
s fizenim a spravou rodiny. Tradi¢ni privatni
bankovnictvi si zaklada na osobnim vztahu

s klientem. Napriklad rakouska banka Gutmann
»nabizi investicni poradenstvi a diskrétni spravu
majetku podle individuadlni, na miru sestavené
dlouhodobé strategie, véetné ndvrhii na

mezigeneracni prevody majetku.”

Vice o privatnim bankovnictvi se doctete zde.

Sprava bohatstvi jako komplexni proces
Sprava bohatstvi mtize obsahnout veskeré
oblasti Zivota klienta. Castou strategii je
rozloZeni aktiv do rtiznych bankovnich a dalSich
finan¢nich instituci pro sniZeni rizika
protistrany. HNW Kklienti profituji z holistického
pristupu, kdy jediny poradce koordinuje veskeré
sluzby, které mohou byt uzite¢né pro spravu
majetku, a planuje bohatstvi nejen pro
momentalni a budouci potfeby samotného
klienta, ale i pro potreby ¢lent jeho rodiny.
~Bohatstvi s sebou prinasi nejen svobodu, ale

i zodpovédnost. Nasim ttkolem je pomoci
zvlddnout oboji,* upresnil Stépan Lacina,
zakladatel a predseda predstavenstva

spole¢nosti Accredio.


https://wmag.cz/kompletni-pruvodce-wealth-management-spravou-bohatstvi/
https://wmag.cz/co-je-privatni-bankovnictvi/

Vicegeneracéni odpovédnost misto
kratkodobych trendu

Majitelé uspésnych (rodinnych) firem

i ti, kteti prodali podnik, Casto resi, jak nastavit
pravidla pro spravu bohatstvi tak, aby obstala

i za nékolik staleti. Pristup ,koupit, prodat,

vydélat® ustupuje mysleni v horizontu generaci.

~Nejde o vybér fondu, ale o kuratorstvi portfolia
v pravém slova smyslu,* vysvétlili pristup

k Wealth Managamentu zastupci spole¢nosti

Multi Family Office. Tento zptsob uvazovani
zahrnuje nejen diverzifikaci napri¢ aktivy
aregiony, ale i promyslenou praci s rodinnou
strukturou, mezigeneracnim dialogem

a ochranou majetku pred riziky, ktera dnes nelze

podcenovat.

Kdyz investice prekracuji hranice trhu
ZkusSené rodiny dnes stale castéji hledaji
prileZitosti mimo verejné trhy. Private equity Ci
alternativni investice se stavaji jak nastrojem

pro rist, tak pro ochranu pred inflaci.
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Rozmanitost chapeme ve dvou
rovindch. Proni je diverzifikace -
kombinujeme akcie, dluhopisy,
ETF, nemovitosti nebo private
equity, ¢imz snizujeme volatilitu
portfolia a vyuzivame cyklickych
prileZitosti v riiznych sektorech.
Druhou rovinou je individudini
pristup. Kazdy klient projde
investicnim dotaznikem, osobni
konzultaci a auditem stdvajicich

aktiv.

- Filip Rybar, CEO spole¢nosti HABERL
Wealth Management

Ze slov Filipa Rybara vyplyva, Ze jde zejména

o schopnost reagovat na ménici se prostredi ve
svéteé geopolitickych nejistot, novych technologii
i regulatornich zmén. Marek Odehnal, majitel

spole¢nosti Odehnal & Partneri, doplnil, Ze

zasadni je nepodlehnout iluzi rychlého zisku:

»Neni diilezité vyhrat, diilezité je neprohrat.

TIP PRO INVESTORY
Nevyhledavejte jen vysoké vynosy. Hledejte

investice, které obstoji i v dobé nejistoty.

Jaky je rozdil mezi investi¢nim poradenstvim
a sluzbami Wealth Managementem?

Investi¢ni poradenstvi a Wealth Management se
v nékterych castech prekryvaji, napt. oba typy
poradenstvi se soustreduji na investice a jejich
zhodnoceni. Zakladni rozdil mGzeme nalézt

v tom, kdo je klientem a co je cilem.

Investi¢niho poradenstvi vyuZivaji retailovi
zakaznici s cilem rastu jejich kapitalu. Na rozdil
od toho, sprava bohatstvi je uréena pro movité
jednotlivce a rodiny. Wealth Managementu pak
muiiZeme rozumeét jako konzulta¢nimu procesu,
béhem kterého profesionalni poradce sestavi
konkrétni strategii pro udrZeni a rast aktiv

bonitnich klientd.

Duvéra jako zaklad spoluprace s Wealth
Managerem nebo privatnim bankérem
»nvestujeme - a to zejména nase vlastni
prostredky — do projektii, které jsme si sami
vyhodnotili, pravné posoudili a ¢asto se na nich

1 osobné podilime. Jsme radi, kdyz se k nam
nékterad z rodin prida. Vznika tim zcela jiny vztah
postaveny na divére, sdilené odpovédnosti

a dlouhodobém piistupu,” popsal dlleZzitost
vzajemné dtvery pii sprave bohatstvi zakladatel

One Family Office Jaroslav Havel.




NextGen: Pripravenost za¢ina dnes

Pripravit potomky na odpovédnost neni otazkou

jediného rozhovoru. Vyzaduje Cas, strukturovany

pristup a ¢asto i externi facilitatory. ,Nejvétsim
rizikem pro rodinné bohatstvi neni trh, ale ticho

u vecere,” upozornil Tomas Jelinek.

TIP PRO VICEGENERACNI RODINY
Zapojte potomky do diskusi o majetku
v¢as. Pravidelna rodinna setkani a sdilena

vize jsou klicem k GspéSnému nastupnictvi.

Otevrena komunikace naprtic¢ generacemi je

klicem k tomu, aby pravidla a vize rodiny prezily

i v dobé, kdy uz zakladatelé u stolu sedét

nebudou.

Jak najit vhodného Wealth Managera nebo
privatniho bankére?

At uz je pocate¢ni motivaci ochrana vynost

z prodeje firmy, diverzifikace rizika, nebo
filantropie, v jadru je sprava bohatstvi
komplexnim procesem. Ten vyzaduje disciplinu,
nezavisly pohled a divat se daleko do

budoucnosti.

Trh dnes nabizi $kalu partnert (privatni banky,
Family Offices, poskytovatelé Wealth
Managementu), najit toho pravého pro vas a vasi
rodinu je ale klicovym aspektem. Vybér zavisi na
rodinnych hodnotach, vizi, pristupu i cilech.
Zejména vSak stavi na daveére k Wealth
Managerovi nebo bankéri. Ten se totiZ stava

partakem na cesté ke strategii spravy bohatstvi.

V tomto vydani najdete priklady pristupt, které
spojuji stabilitu a inovaci a ukazuji, Ze sprava
majetku neni jen o investicich. Je o tom, jak
rodiny nastavuji svij pribéh, aby mohl
pokracovat dal. Protoze skute¢na hodnota
bohatstvi se pozna podle toho, jak dlouho vydrzi

a co vSechno dokaze uchovat.

Na dalsich stranach tohoto vydani publikace
Wealth Magazin - Report naleznete bliZ§i
informace o spolec¢nostech, které jednotliveim
a rodinam s vysokou hodnotou ¢istého jméni
(HNWI) poskytuji sluzby Wealth Managementu
a privatniho bankovnictvi. Vérim, ze aktualni

publikace pro vas bude prinosem.

Za redakci Wealth Magazinu vam preji

prijemné cteni

& va ichovd

Eva Ulrichova
Séfredaktorka



AccrREDIO
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E-MAIL: accredio@accredio.cz

WEB: www.accredio.cz

Accredio

Stabilni partner pro spravu majetku. Tradiéni hodnoty, moderni pristup

Duvéra, tradice, stabilita a moderni nastroje

V dobé, kdy se finan¢ni svét potyka s nadmérnou
regulaci a technokratickym pristupem, existuji
mista, kde se sprava majetku vraci ke svym
kotfentim - k porozumeéni, osobnimu vztahu

a odborné péci. Jednim z takovych mist je
spolecnost Accredio, Cesky obchodnik s cennymi
papiry, ktera uz vice nez dvé desetileti pomaha
movitym klientim chranit a zhodnocovat jejich

majetek.

»,Nasim hlavnim cilem je ochrana majetku pred

inflaci a jeho stabilni rust,” rika investi¢ni

manazerka Ing. Markéta Jankovcova. ,Kazdy
klient je jiny. Proto pro kazdého vytvarime

individualni investicni strategii.”

Accredio se zaméruje predevsim na
konzervativni investice, zejména do
korporatnich dluhopisti s pravidelnym vynosem.
Klicovy je pritom ddraz na transparentnost

a rizeni rizik. Klienty spolec¢nosti jsou prevazné
podnikatelé, vrcholovi manaZefi a vicegeneracni
rodiny, které hledaji dlouhodobého

a dtvéryhodného partnera pro spravu svych

financi.


https://accredio.cz/
http://ref.bhs.cz/
http://ref.bhs.cz/
http://ref.bhs.cz/
http://ref.bhs.cz/
http://ref.bhs.cz/
http://ref.bhs.cz/
https://accredio.cz/

Svycarska kvalita v éeském podani

Accredio spolupracuje s tradi¢nimi privatnimi §vycarskymi bankami uz od svého zaloZeni v roce 2003.
Nejde jen o renomé, ale predevsim o sdilené know-how, zkuSenosti a vysoky standard sluzeb.

»Spojili jsme to nejlepsi z obou svétil — Svycarskou preciznost a nasi technologickou flexibilitu,“ dodava

Jankovcova.

Prikladem je i osobni aplikace Accredio One, ktera klientiim poskytuje detailni a kdykoli dostupny
prehled o jejich investicich. Obsahuje mimo jiné informace o vynosech, nakladech nebo danovych

dopadech. Zaroven slouZi portfolio manaZertim jako efektivni nastroj pro spravu klientskych portfolii.

£

¥’

Ve svété regulaci vitézi ti, kteri se umi orientovat
Soucasné bankovnictvi se za posledni desetileti vyrazné promeénilo. Systémy proti prani Spinavych
penéz a snaha o maximalni transparentnost dnes znamenaji, Ze banky ¢asto pozaduji az prekvapivé

detailni informace o svych klientech. Nékdy i v rozsahu, ktery klienti vnimaji jako zasah do soukromi.

Stépan Lacina, zakladatel a predseda predstavenstva Accredia, k tomu dopliiuje: ,Kyvadlo regulace se
vychylilo na opac¢nou stranu. Ditve banky casto netusily, kdo je skutecny vlastnik uctu. Dnes zkoumajt
puvod kazdé koruny. Je to narocné, ale je to realita. My pomahdme klientiim, aby se v ni dokadzali

zorientovat a jejich majetek ztstal v bezpeci.”

Accredio proto nabizi nejen vybér vhodnych investi¢nich nastrojt, ale také podporu pfti orientaci
v legislativé a daflovych povinnostech. Dlouhodobé vztahy s klienty jsou klicové. Mnohé spoluprace
trvaji jiz vice nez 10 let a stale Casté&ji se do nich zapojuje mladsi generace, ktera postupné péci

o rodinné jméni prebira.



Vicegeneracni pristup je v Accrediu patrny nejen na strané klientt, ale i uvnitt samotné spolecnosti.

V poslednich letech se do tymu prirozené zapojili dva potomci zakladateli. Tento rozmeér vicegeneracni
spoluprace prinasi jak dlouhodobou perspektivu ve vedeni spole¢nosti a spravé majetku, tak hlubsi
porozuméni potfebam mladsi generace klientt. Accredio tak prirozené napliiuje hodnoty, které se

svymi klienty sdili - odpovédnost, dlouhodobost a diivéru napri¢ generacemi.

»INasi klienti ocenujt klid, jistotu, srozumitelnou komunikaci a pristup, ktery neni svazany s kratkodobymi
trendy,“ dopliiuje Lacina. ,,Bohatstvi s sebou piindsi nejen svobodu, ale i zodpovédnost. A nasim ukolem je

pomoci zvladnout oboji.*

Accredio, a.s. je nezavisly obchodnik s cennymi papiry, ktery ptisobi na ¢eském trhu od roku 2003.
Specializuje se na individualni spravu majetku a konzervativni investi¢ni strategie s déirazem na pravidelny
vynos a ochranu kapitalu. Mezi jeho klienty patii predevsim moviti jednotlivci, podnikatelé, vrcholovi
manazeri a vicegenera¢ni rodiny. Spole¢nost spolupracuje s renomovanymi Svycarskymi bankami a vyuziva
vlastni technologickou platformu Accredio One.

AccRrREDIO


https://accredio.cz/

PRIVATE BANKERS

KONTAKT
TEL: +420 245 004 479
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Bank Gutmann

Klasicka privatni banka

Privatni banka Gutmann se zaméruje vyhradné
na privatni bankovnictvi a spravu majetku
movitych osob, predev§im podnikatel( a jejich
rodin, manazerd, partnert prednich pravnich

a danovych kancelari, renomovanych sportovci
a umeélct. Nabizi investi¢ni poradenstvi

a diskrétni spravu majetku podle individualni, na
miru sestavené dlouhodobé strategie, véetné

navrht na mezigenerac¢ni prevody majetku.

Banka klade velky diiraz na osobni zodpovédnost
a opatrny pristup k riziku. Nezavislost jejiho
poradenstvi na jakékoliv finan¢ni skupiné

zajiStuje objektivni rozhodnuti v zajmu klienta.

Klienty banky jsou jednotlivci a rodiny

s disponibilnim majetkem od 500 tisic eur.

Banka Gutmann byla zaloZena v roce 1922 a je
vedouci privatni bankou v Rakousku.

Z 80 procent je ve vlastnictvi rodiny Kahane,
dalSich 20 procent vlastni partnefi z fad
vedoucich zameéstnancii banky. Diky
partnerskému konceptu je kazdy klient

v osobnim kontaktu s jednim z majiteld banky.
Aktualné spravuje banka Gutmann majetek ve
vysi 29,48 mld. eur. Banka ma své sidlo ve Vidni
a dalsi zastoupeni v Salcburku, v Linci,

v Madarsku a v Cesku.


http://www.gutmann.at/
http://www.gutmann.at/

Pobocka Bank Gutmann v Ceské republice

Ceska pobocka byla zaloZena v roce 2011 a stala se prvni plnohodnotnou pobo¢kou privatni banky na
tizemi Ceské republiky. Své sluzby a poradenstvi poskytuje predevsim klienttim z Ceské republiky

a Slovenska, samotné Gcty klientt jsou vedeny u materské banky ve Vidni. Banka Gutmann tak nabizi

idealni kombinaci blizkosti privatniho poradce a diskrétnosti rakouského bankovnictvi.
Hlavni vyhody:
e vedeni uCth v Rakousku

e nezavislé poradenstvi

e Kklasicka privatni banka v soukromém vlastnictvi

Kancelare banky Gutmann

PRIVATE BANKERS
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EMUN

KONTAKT
TEL.: +420 222 318 789
E-MAIL: info@emun.cz

WEB: www.emun.cz

Petr Lastovka
Partner

EMUN

Inovace, rust a stabilita

EMUN pusobi na ¢eském trhu spravy majetku
od roku 2011. Od svého vzniku funguje i jako
Multi Family Office specializujici se na
komplexni spravu rodinného majetku. EMUN
obhospodaruje pres 12 miliard korun
investi¢niho majetku, pomohl vytvorit rodinné
struktury majetku presahujiciho 30 miliard
korun a v souCasné dobé administruje majetek

v celkové hodnoté pres 57 miliard korun.

Spolecnost vstoupila na trh v dobé, kdy se
ceska ekonomika nachazela v obdobi oziveni po
finan¢ni krizi. Zakladatelé rozpoznali rostouci
potrebu sofistikovanych sluzeb pro movité

klienty, jako jsou tspés$ni podnikatelé, investori

12

a vicegeneracni rodiny. Dnes EMUN poskytuje
komplexni regulované i neregulované sluzby
v oblasti Wealth Managementu a predavani

majetku mezi generacemi.

Komplexni péce o rodinné jméni

Co odlisuje EMUN od ostatnich spravct
majetku na ceském trhu? Predevsim uceleny
pristup k problematice rodinného bohatstvi.
Pod jednou strechou resi v souvislostech
mezigeneraéni predavani majetku a jeho
dlouhodobou spravu. Tato filozofie se promita
do vSech poskytovanych sluzeb - asset
management, zakladani svérenskych fonda

a nadaci, strategické poradenstvi v oblasti


http://www.emun.cz/
http://www.emun.cz/

nastupnictvi. Typickymi klienty jsou ispésni
podnikatelé, kteri vybudovali ¢i prodali
prosperujici firmy a nyni resi otazku, jak své
jméni uchovat a efektivné predat dalSim

generacim.

Exkluzivni pristup k privatnim trhiim

a individualnim strategiim

Vedle strukturovani rodinného majetku tvori
klicovou soucast sluzeb EMUN také investi¢ni
sprava - individualni portfolio management

s minimalnim vstupnim prahem 100 miliona
korun. Pro klienty s takovym objemem majetku
ma smysl vytvaret skute¢né osobité investi¢ni
strategie, které zohlednuji nejen vynosové cile,

ale i specifické potreby rodiny.

Zleva: Filip Savia Petr Lastovka
Partneri

Pro klienty s mensimi objemy volnych
prostredkd jsou vhodné predevsim kvalitni
investi¢ni fondy, které poskytuji profesionalni
spravu a Sirokou diverzifikaci rizik. EMUN
klienttim v Ceské republice poskytuje pristup

k investicim na privatnich trzich, které nejsou
bézné dostupné neinstitucionalnim investortm,
od private equity fond® aZ po investice do

infrastrukturnich projekt.
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Naopak pro nejvétsi klienty s majetkem v radu
vysokych stovek milion korun mtZe spole¢nost
zalozit tzv. “private label” investi¢ni fond (kam
zpravidla investuji i rodinni prislu$nici a pratelé

dané rodiny).

Osobni pristup a dlouhodobé vztahy

Spravé majetku se EMUN vénuje profesionalné
od roku 2011. Spole¢nost klade daraz také na
podporu klientl v Zivotnich situacich, které se

tykaji rodinnych financi.

Inovace, rust a stabilita
EMUN se nevyhyba inovacim a $kalovani svych
sluzeb. V poslednich letech spole¢nost rozsirila

své portfolio o nové produkty, zejména fondy

zamérené na privatni trhy, a vybudovala prvni
ucelenou ¢eskou platformu “GPx”, nabizejici
investicCni prileZitosti na téchto trzich - a to

s kvartalni likviditou. Tyto fondy se zaméruji na
oblasti private equity (Emun Semi-liquid Global
Private Equity), private credit (Global Private
Credit) a privatni infrastrukturu (Emun Global
Private Infrastructure). Infrastruktura

predstavuje atraktivni investicni prilezitost



zejména pro dlouhodobé investory, ktefi hledaji stabilni vynosy s ochranou proti inflaci. Vyhledava
rovnéz perspektivni koinvesti¢ni prilezitosti, jako jsou v soucasnosti napriklad pravé projekty

moderni datové infrastruktury (datacentra a jejich energetické zdroje).

V investi¢nim prostredi, které je nyni velmi ovlivnhéno geopolitickymi udalostmi a volatilitou
financnich trhd, je klicové mit partnera s dlouhodobou vizi a zkuSenostmi. EMUN na situaci reaguje
strategiemi s Sirokou diverzifikaci a pribéznym taktickym rebalancingem portfolii. Tento pristup
vychazi z presvédceni, ze ispé$na sprava majetku neni o snaze predpovidat kratkodobé vykyvy trhi,

ale o vytvoreni robustni strategie, kterd dokaze obstat v rznych trznich podminkach.

Za hranice uspéchu

EMUN se snazi pomahat rodinam zachovat a rozvinout jméni pro pristi generace. To zahrnuje nejen
finan¢ni aspekty spravy majetku, ale také vzdélavani mladych ¢lent rodiny v oblasti investovani

a obecné spravy majetku. V horizontu vice nez dekady ptsobeni na ¢eském trhu se EMUN etabloval
jako vyznamny hra¢ v segmentu spravy majetku movitych klientt. Kombinace odbornych znalosti,

individualniho pristupu a dlouhodobé vize vytvari solidni zaklad pro dalsi rtist a rozvoj sluzeb, které

pomohou ¢eskym podnikatelskym rodinam udrZet a rozmnozit jejich jméni i v budoucich generacich.

Ty

i, Leos Jirman a Pe
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Wealth Management

Vitejte ve svété, kde pracuji penize

Spole¢nost HABERL ptisobi na ¢eském

a slovenském trhu uz vice nez 10 let a svou
pozici budovala jako nezavisly partner v oblasti
spravy majetku. Dnes se zaméfuje na
sofistikované investi¢ni strategie, které
kombinuji klasicka i alternativni aktiva, moderni

technologie a osobni pristup.

V rozhovoru s CEO Filipem Rybarem a portfolio
manazerem Martinem KriStoffem se dozvite, jak
pristupuji k investi¢nimu poradenstvi, proc je
pro né klicova diverzifikace a co doporucuji

jednotlivetim, rodinam i firmam.
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Vase spoleénost funguje uz pres 10 let. Co
predchazelo jejimu vzniku?

Filip Rybar: Spole¢nost byla zalozena v roce 2013
jako nezavisly finan¢ni zprostredkovatel. Vnimali
jsme, Ze na domacim trhu se nabizeji predevsim
bankovni produkty s niz§imi vynosy a omezenou
transparentnosti. Chtéli jsme proto zpristupnit
klienttim reSeni schopna dlouhodobého
zhodnoceni kapitalu s jasné formulovanym

rizikem.

Organicky rtist a poptavka po sofistikovanéjSich

sluzbach vedly v roce 2020 k ziskani licence
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obchodnika s cennymi papiry. Od tohoto okamziku nejen distribuujeme, ale také navrhujeme
portfolia na miru s aktivni spravou. Pro klienty mizeme kombinovat globalni akcie, dluhopisy a ETF
s konzervativni slozkou nasich korporatnich dluhopisg, které vyuzivame k financovani nasich
realitnich a private-equity projekt. Abychom pribliZili investovani §irsi verejnosti, spustili jsme
novou digitalni platformu HABERL. Klienti si béhem deseti minut oteviou et plné online a po

ovéreni mohou okamzité investovat.

Rikate, Ze vase sila je v rozmanitosti. To znamena naptiklad v diverzifikaci nebo individualnim
pristupu?

Filip Rybar: Rozmanitost chapeme ve dvou rovinach. Prvni je diverzifikace - kombinujeme akcie,
dluhopisy, ETF, nemovitosti nebo private equity, ¢imz sniZujeme volatilitu portfolia a vyuzivame
cyklickych prileZitosti v riznych sektorech. Druhou rovinou je individualni pristup. Kazdy klient
projde investi¢nim dotaznikem, osobni konzultaci a auditem stavajicich aktiv. Na zakladé toho
navrhneme strategii respektujici jeho cile, casovy horizont, dafiové preference a toleranci k riziku.

Veskeré smlouvy, vykazy a zpravy o spravé majetku jsou k dispozici v nasi online aplikaci. Pokud ale

dava prednost osobnimu setkani a papirové podobé, prizptisobime se mu.

oy

Poskytujete sluzby Wealth Management. Co si pod tim predstavit?

Filip Rybar: Jedna se o komplexni sluzbu spravy aktiv se zamérenim na dlouhodobé zhodnocovani

a ochranu kapitalu. Krome investic zahrnuje finan¢ni planovani, dafiové a pravni poradenstvi,
ztizovani dédickych nebo koordina¢nich rodinnych struktur. Nasim cilem je, aby klient nemusel
skladat sluzby z vice zdrojii - vSe zastresuje jeden tym odbornikd, kteri priibézné rebalancuji portfolio

tak, aby splnovalo predem stanoveneé cile.
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Nabizite ruzné investiéni prilezitosti. Co
doporucujete movitym jednotliveum ¢éi
rodinam, ktefi s investovanim teprve zaéinaji?
Martin Kri$toff: Doporucujeme zacit s ,jadrem*
postavenym na globalnich ETF, kde prevazuji
dluhopisy a stabilni akcie velkych spolec¢nosti.
Pravidelné mési¢ni vklady vyrovnavaji vykyvy
trhu a buduji disciplinu. Soucasti procesu je
finan¢ni vzdélavani a konzultace se spravci aktiv,
aby investor pochopil, jak portfolio funguje. Tato
strategie chrani aktiva pred inflaci, ale také

umoznuje rast spolu s trhem.

Sidlo spole¢nosti

Jaka investicni strategie je naopak vhodna pro
pokroéilé?

Martin Kristoff: Pokrocilym klientiim
doporucujeme dynamictéjsi mandat: vyssi podil
rastovych akcii, tematické ETF (Al, zdravotnictvi,
obnovitelné zdroje) nebo primé vstupy do
projektt soukromého kapitalu. Predpokladem je
aktivni sledovani a pravidelné rebalancovani, aby
portfolio reagovalo na ekonomické cykly

a takticky prekonavalo trh. Takovy pristup nabizi
potencial nadprimérnych vynost, ale vyzaduje

zkuSenost a ochotu nést vyssi riziko.

V ¢em jsou hlavni rozdily mezi dynamickym,
vyvazenym a konzervativnim ETF portfoliem?
Martin KriStoff: Dynamické portfolio (témér
vyhradné akciové) je zaméreno na maximalni

rust s horizontem osmi a vice let.

Vyvazené (priblizné 60 % akcii a 40 % dluhopisti)
kombinuje rtst a ochranu kapitalu - je tedy
vhodné napriklad pro financovani bydleni nebo

vzdélani déti.

Konzervativni (prevazné dluhopisy) klade daraz
na stabilitu a ochranu hodnoty; oceni ho
investori pred diichodem nebo s kratkym
investi¢nim horizontem. Jednotlivé typy se lisi

ocekavanym vynosem, volatilitou a likviditou.

Jak se lisi investi¢ni portfolio movitého
jednotlivce, rodiny nebo firmy?

Martin KriStoff: Portfolio jednotlivce je ¢asto
zameéreno na rist hodnoty majetku a mize
zahrnovat alternativy - napriklad luxusni

nemovitosti nebo zacinajici podniky.

Rodinné portfolio se zaméruje na mezigeneracni
prenos, vzdélavani déti a ochranu pred
neocekavanymi udalostmi; diilezita je stabilita

a pojistné prvky.

Firemni portfolio je primarné urc¢eno k podpore
podnikani: optimalizuje likviditu, danové zatiZeni
a chrani rezervu proti inflaci, takze prevazuje
hotovost, kratkodoby dluh a konzervativni
nastroje. Kazdy subjekt ma jiné priority, coz se

odrazi ve strukture i v fizeni investic.

HABERL

WEALTH MANAGEMENT
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Multi Family Office

KdyZ majetek roste, potfebuje rad. A davéru.

Sprava rodinného bohatstvi je disciplina, ktera rodina naklada, a komu bude jednoho dne patfit.
zacina otazkou davéry. A pokracuje A pravé v téchto chvilich vstupuje do hry Multi
dlouhodobym planovanim. Pro tispésné Family Office.

podnikatele, investory a vicegeneracni rodiny je

Multi Family Office partnerem, ktery pomaha Spole¢nost Multi Family Office (MUFO) se
hledat smysluplny rad v majetku a najit zptsob, specializuje na komplexni spravu soukromého
jak jej udrzet i pro dalsi generace. i rodinného majetku. Jeji klientelu tvori ispésni

podnikatelé, rodinné firmy a majetné rodiny,

KdyZ se v rodiné hromadi jak majetek, tak které hledaji vic neZ jen vynos. Jejich cilem je
zodpoveédnost, nestaci spoléhat jen na tvorba majetkové strategie, ktera je chrani,
investi¢niho poradce nebo danoveho specialistu. propojuje, podporuje i vzdélava. Sluzby MUFO
V urcitém bodé€ uz totiZ nejde jen o rust jsou urceny rodinam, které chtéji své hodnoty
portfolia, ale také o to, jak je chranéno, jak s nim i majetek predat promyslené a ve spravny cas.
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KdyzZ hledate nadhled, strukturu i klid
Kazdy klient MUFO prochazi na zac¢atku
dtikladnou diagnostikou. Nejde jen o ¢isla, ale
i 0 hodnoty, zivotni styl, priority, vztahy v rodiné
a obavy, které si nékdy ¢lovek sam neprizna.
A7 poté vznika navrh strategie spravy rodinného
bohatstvi, ktera propojuje investice, pravni
struktury, dafiové aspekty, cash-flow i otazky
nastupnictvi.
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Foto: Markéta Ma

MUFO nepracuje se Sablonami. Kazdé reseni je
individualni. Nékdy klient potiebuje zalozit
svérensky fond, jindy nastavit holdingovou
strukturu nebo nastartovat v rodiné dialog

o budoucnosti. VZdy ale plati, Ze vysledkem je
dlouhodobé udrzitelny ramec, ktery odpovida
tomu, kym klient je, a co si preje pro svou rodinu

i majetek.

Kromé samotné implementace reSeni zajiStuje
MUFO také jejich spravu a dohled. Pomoci
vlastniho nastroje eTrust maji klienti prehled

o vSech strukturach a tocich v realném case. Nas
tym se stard o to, aby vsSe fungovalo nejen dnes,

ale i za pét, deset nebo dvacet let.
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Wealth Management jako sluzba, nikoli jako
produkt

V MUFO pristupujeme ke spravé majetku
komplexné a v kontextu rodinné situace.
Nejprve pomahame klientovi formulovat jeho
investicni filozofii - tedy nejen cile, ale i miru
akceptovaného rizika, Casovy horizont a priority,
které s investicemi souviseji. Na zakladé toho je

teprve sestavovana investi¢ni strategie.

Wealth Management totiZ neni otazkou
doporuceni konkrétniho fondu nebo banky. Jde
o kuratorstvi portfolia v pravém slova smyslu

s diirazem na diverzifikaci napric tfidami aktiv,

jurisdikcemi i spravci.

Soucasti servisu je také koordinace se spravci
portfolii, daniovymi a pravnimi poradci.
Specialista z MUFO pak zajiStuje, aby v§echny
¢asti majetkové struktury byly v souladu nejen
ekonomicky, ale také z hlediska compliance,
regulace a dlouhodobé udrzitelnosti. O vykonu
i rizicich klienti dostavaji pravidelny reporting,
prehledné a srozumitelné, véetné moznosti

zpétného dohledani vSech dtlezitych



dokument a dat. Klicova je pritom nezavislost.
MUFO neni vazané na zadnou investi¢ni
platformu ani banku a klientovi pomaha vybirat
to, co odpovida jeho zadani - nikoliv tomu, co se

pravé prodava.

Jak ochranit, co jsme
vybudovali? Jak pripravit déti
na odpovédnost? A jak nastavit
pravidla, aby drZela i v éase, kdy

uz tu nebudu?

Kdo je typickym klientem Multi Family Office?
Charakteristickym klientem pro MUFO neni ten,
kdo hleda ,tip na vynosnou investici“, ale spis ten,
kdo si klade otazky: Jak ochranit, co jsme
vybudovali? Jak pripravit déti na odpovédnost?

A jak nastavit pravidla, aby drzela i v Case, kdy uz

tu nebudu?
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Ve vétsing pripadt jde o podnikatelské rodiny,
které planuji strategické predani nebo prode;
firmy popt. jednotlivce s Siroce diverzifikovanym
portfoliem a potiebou jednotného Fizeni. Casto
jsou to také klienti, kteri uz spolupraci s béznym
poradcem prerostli a hledaji nezavisly tym, jenz

jim pomtiZe vytvorit vlastni strategii.

Partner, ktery zistava

MUFO stavi na dlouhodobém vztahu a divére.
Nezavislost, diskrétnost a vysoka odbornost jsou
samozrejmosti, nikoli vyjimec¢nosti. Vic nez

o jednorazova rozhodnuti tu jde o proces, ktery

se vyviji spolu s rodinou.
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ODEHNAL & PARTNERI

Wealth Protection jako investiéni pristup ochrany bohatstvi

Rentiérska investi¢ni portfolia vyzaduji tplné
jiny pristup nez v akumulaéni fazi tvorby
bohatstvi. Je to o rozvazné filozofii a strategii,
ktera rozumné funguje za kazdého pocasi na
financnich trzich. Nejen o tom jsme si povidali
s Markem Odehnalem MBA, majitelem
spole¢nosti ODEHNAL & PARTNERI, ktera se

vénuje privatnimu investi¢nimu poradenstvi.

Jaké je Vase chapani pojmu Wealth
Management?

Vydali jsme se tizce specializovanou cestou
dlouhodobé péce pouze a jen o investic¢ni

portfolia klient. Mtij pohled na véc je takovy,

Ze nelze sedét plnohodnotné na vicero zidlich,
aniz by se to dfive ¢i pozdé&ji neprojevilo na

kvalité prace jednoho ¢i vice segmentt.

Svou vizi napliiujeme diky transparentnimu
modelu primého honoréare (prevazné ze zisku,
tzv. success fee) od klienta za expertizu

a nezavisly pohled. Jak je béZné napriklad

u advokatti a jak je bézné u investi¢niho
poradenstvi v zahranici. Poradenstvi jako
remeslo, ne obchod. Proto jdeme smérem,
kterym jdeme. Samozi'ejmé, Ze v ramci debat

s klienty nastavaji presahy i do pribuznych

témat. Ale vnitrofiremné uz neresime realizacni
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kroky v souvisejicich oblastech. Jsme vSak
schopni propojit klienta v téchto oblastech
s proveérenymi a kompetentnimi specialisty

spravy nemovitosti nebo pravnich sluzeb.

Pojd'me k hlavnimu tématu rozhovoru. Co je to
investi¢ni filozofie Wealth Protection?

Clovék, ktery uz vybudoval velky majetek

a Cerpa z n¢j rentu, by mél mit dva hlavni cile -
o majetek neprijit a rozumné ho rozmnoZzit. Za
kazdou cenu se vyhnout tzv. “trvalé ztraté
kapitalu” a zaroven porazit inflaci a néco
rozumného vydélat nad ni. Tuto tezi podporuje
fada vyzkumt a wealth reporti z celého svéta,
napriklad v prizkumech s respondenty

tzv. “dolarovymi milionari”.

Seznamite nas s néjakymi konkrétnimi

priklady?

Jednim z typovych portfolii, které v nasi firmée
vyuzivame, je portfolio Nobelovy nadace. Tato
nadace byla zaloZena Alfredem Nobelem, aby
financovala odménu pro kazdoro¢niho laureata
stejnojmenné ceny. Pivodné sméla dle prani
zakladatele investovat pouze do “bezpecnych”
instrumenta (Svédské statni dluhopisy

a bankovni vklady). Diky této strategii, ktera
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systematicky neporazi inflaci, nadaci v 50. letech
20. stoleti malem majetek doSel. Od té doby uz ale
nadace majetek uspésné spravuje podle
nadcasové strategie slozené z akcii, dluhopistt

a alternativnich investic (nemovitosti, hedge
fondy) a kazdy rok je tak na vyplatu odmény pro
laureata v realné kupni cen€ penéz, at se na trzich
déje témer cokoliv. Takové portfolio pak cili na

vynos cca 4 % nad aktualni iroven inflace.

U jakych dalsich portfolii se inspirujete pro své
investiéni strategie?

Jsou to napriklad Norsky ropny fond (penzijni
systém Norska), Anglikanska cirkev nebo portfolio
jiz zminénych dolarovych milionart. To je osobni
portfolio lidi s majetkem alespori 1 milion
americkych dolart. Zde je zajimavé, Ze
nemovitosti tvori na rozdil od struktury majetku

¢eskych movitych klientt pouze kolem 15 % celku.

Pro opravdu velmi konzervativni klienty je pak
zajimavé i tzv. permanentni portfolio (All
Weather), které kromé zvySeného podilu
hotovosti z 25 % sazi i na komodity, prevazné
zlato. Propagatorem této filozofie je predevsim
Ray Dalio, portfolio manaZer Bridgewater

Associates, nejvetsiho hedge fondu na svéte.

Jaké jsou zasady, podle kterych sestavujete
portfolia pro klienty?

Spravna otazka. Dopredu stanovené zasady

a pravidla jsou klicové pro tispésné investovani.
Neresite pak prichazejici situace pod vlivem
emoci. Wealth Protection strategie ma nékolik
zakladnich pravidel, 1épe feceno filtra, kterymi
“prosévame” pro klienty investi¢ni moznosti.
Vybirame fondy nebo indexova ETF, které maji
dlouhou historii a uz si prosly krizemi. Tyto fondy
musi byt od nejvétsich svétovych spravei, musi

v nich byt opravdu hodné¢ zainvestovanych



prostredkd. Investujeme po celém svété, do téch
nejvetsich firem, napric kontinenty. Zakladem je

dusledna diverzifikace.

Hledime na rating udé€leny svétovymi
agenturami (tyka se primarné dluhopist).

A snazime se diverzifikovat i mény. Neni vhodné
mit veSkery majetek v ¢eské koruné. Minimalné
proto, Ze své prijmy a nemovitosti mame
regionalnim rizikim Ceské republiky a jeji méné

vystavené uz tak dost.

Jak tedy resite nemovitosti v portfoliu?

Pred rokem jsme v tomto sméru do naSich
sluZeb zaradili dvé partnerské firmy (Salutem
Real a Lusq), se kterymi mam jako investor
osobni zkuSenost a pronajimam pres né nékolik
byta. All inclusive sprava, garance obsazenosti,
dobré lokality v regionech Ceské republiky, &isty

najem okolo 6 % plus nartst hodnoty bytu.

V programu Salutem Real ale najdete za stejnych
podminek pronajmu i horské apartmany na
¢eskych horach nebo u Lipna, které navic
umoZnuji 14 dnti v roce vyuzit nemovitost
zdarma i pro vlastni dovolenou. To je velmi
zajimavy bonus a alternativa k aktualné

popularnim primorskym nemovitostem.

Realitni cast portfolia resime ale i pomoci
zahrani¢nich nemovitostnich trusta, tzv. REITS,
pripadné v mensi mire i ¢eskymi nemovitostnimi
fondy. V obou pripadech je re¢ o kancelarskych
budovach nebo logistickych arealech, coz jsou
reality v cenach, které jsou nad sily i velmi
majetnych osob. Takto vii¢i nim lze mit expozici

a navic s odpovidajici diverzifikaci.
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Je néco, co byste rad nasim ¢tenarum vzkazal
na zavér?

Varuji pred spontannimi nakupy dluhopist nebo
smének jen zdanliveé tspédnych ceskych firem.
Aktualni vina kracht medialn€ znamych skupin
je toho diikazem a obavam se, Ze jde teprve

o $picku ledovce. Dalsi potencialni vybuchy
mozna uvidime u fondt kvalifikovanych
investor(, které investuji do ledas¢eho vCetné
lokalniho private equity. Jejich investi¢ni politika
je Casto velmi necitelna a preceniovani kurzu
fondu byva zpravidla jen ¢tvrtletné, pololetné

nebo i rocné.

9

Nulova volatilita tak mize budit dojem, Ze jde

Neni diilezité vyhrat,

dulezité je neprohrat.

o konzervativni feSeni. Dtilezité ale je, co se déje
“pod kapotou”. A to v téchto pripadech az tak
dobfe nevidime. Aneb jak pravi krédo nami
vyuzivané strategie Wealth Protection: ,Neni

duilezité vyhrat, diilezité je neprohrat”.
Kde vas muzou ¢tenari najit?
Ctenare odkazu predevsim na nas web

www.marekodehnal.cz, kde najdou vSechny

potiebné informace a kontakty. Aktivni jsme i na
internetu. Mazete nas sledovat primarné na
profesni socialni siti LinkedIn a urcité pozvu

¢tenare také na web www.rostecky.cz, kde se

mnou kazdy mésic vychazi rozhovory plné

investi¢nich myslenek a postieht.

ODEHNAL & PARTNERI

privatni investiéni poradenstvi
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ONE FAMILY OFFICE

Architekti rodinného bohatstvi

ONE FAMILY OFFICE, unikatni businessovy

a investorsky klub, je s tymem témér dvaceti
zkuSenych investi¢nich profesionalt

a spolupracujicim tymem skupiny pro privatni
klienty advokatni kancelare HAVEL & PARTNERS
Citajicim cca 50 pravnich, dafiovych, i¢etnich

a ekonomickych poradct svoji kapacitou nejveétsi
rodinnou kancelari ve stfedni Evropé. Obsahem
sluzeb ONE FAMILY OFFICE jsou tfi zakladni

pilire:

1) investice a sprava rodinného majetku,
2) poradenstvi a ochrana rodinného majetku
3) concierge - zajiSténi co nejkvalitné€jSiho zivota

rodiny
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Concierge zajiStujeme ve 4 hlavnich oblastech
zajmu bonitnich rodin, a to v rozsahu, ktery neni
dostupny zadnym jinym osobam nez ¢lentim

a pridruZenym ¢lenim ONE FAMILY OFFICE

v CR a SR. Jedna se o oblasti:

1. prevence a zajiSténi zdravi

2. zajisténi komplexni bezpecnosti rodiny
vcetné, kyberbezpecnosti a ochrany dobrého
jména

3. podpor a rozvoj budouci generace

4. filantropie v nejSirSim smyslu

Na Zapadé jsou Family Offices vrcholem

“pyramidy“ v investovani a spravé majetku.


http://onefamilyoffice.cz/
https://onefamilyoffice.cz/
https://onefamilyoffice.cz/

,V Cesku ale dlouho chybél model, ktery by
dokazal nabidnout bonitnim rodindm skutecné
komplexni pristup,” rika v rozhovoru zakladatel
ONE E Jaroslav Havel.

Jaroslav Havel
Partner

Jak vznikla mySlenka vybudovat v éeskych
podminkach Multi Family Office?

Inspiroval jsem se v zahrani¢i. V Curychu,
Mnichové nebo Dubaji jsou takové rodinné
kancelare bézné. U nas jsme s tim zacinali témér
na zelené louce. Patnact let jsme postupné
budovali a precizovali systém ochrany a rozvoje
vlastniho majetku a loni jsme ho otevreli i pro

dalsi zajemce.

Vase rodina je tedy ve ONE FAMILY OFFICE tzv.
zakladatelskou rodinou. Co to presné znamena?
Znamena to, Ze jsem do ONE FAMILY OFFICE
vlozil za iiCelem jeho profesionalni spravy sviij
veskery majetek. Nejde tedy jen o koncept nebo
sluzbu pro jiné - je to predevsim nastroj, ktery
pouzivame i my sami. Moje aktiva tvori zaroven
nejvétsi a nejkomplexnéjsi ¢ast majetku, ktery

dnes spravujeme. Také jsem privedl do rodinné
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kancelare vétsinu elitnich investi¢nich expert,
které jsem poznal béhem své dosavadni skoro
tricetileté poradenské, manazerské,

podnikatelské a investorské praxe.

Jak model Multi Family Office funguje v praxi?
Je to klubova forma spoluprace nékolika
bonitnich rodin, které se rozhodly nespravovat
svlij majetek kazda zvlast, ale spole¢né. Sdilime
naklady, experty, analytiku i investi¢ni
prilezitosti. Diky tomu dosahuji naSe sluzby
urovné, které by jednotlivé byly dostupné jen

s mnohamiliardovym kapitalem.

Kolik stoji provoz takové rodinné kancelare?
Naklady na chod Family Office zapadniho stylu
se v naSich podminkach pohybuji ptiblizné od 50
do 100 milion® korun ro¢né - a blizi se spise

k té horni hranici. Logicky jdou tyto prostredky
prevazné na odmeény elitnich profesionald. Aby
se takova investice vyplatila jediné rodiné, musi
typicky disponovat nejméné 5 az 10 miliardami
korun. Bude pro ni ale tézké zejména sestaveni

Spickového investi¢niho, pravniho, dafiového



a poradenského tymu. Praveé to je vyhoda

ONE FAMILY OFFICE. Nam se vyplati, protoze
spravujeme uZz pres 12 miliard korun a do konce
roku 2026 mirime k hranici miliardy dolara.
Dari se nam to diky funkénimu partnerskému
modelu (tedy moZnosti nejlepSich manazert
mit ve ONE FAMILY OFFICE majetkovy podil),
skoro tricetiletym zkuSenostem a moji osobni
reputaci v oblasti poradenstvi i v mezinarodnim
prostredi. A také diky postaveni skupiny
HAVEL & PARTNERS.

V ¢em se vas pristup liSi od bézného asset
managementu?

U nas nejde o to, Ze nékdo nékomu spravuje
penize. My investujeme - a to zejména nase
vlastni prostredky - do projektd, které jsme si
sami vyhodnotili, pravné posoudili a casto se na
nich i osobné podilime. Jsme radi, kdyz se k nam
néktera z rodin prida. Vznika tim zcela jiny vztah
postaveny na dtvére, sdilené odpovédnosti

a dlouhodobém pristupu.

Vase sluzby délite do tri pilifa. Jaké to jsou?
Tim prvnim jsou investice a sprava majetku.
Vytvarime vyvazené, vysokovynosové

a maximalné bezpecné globalni portfolio
diverzifikované mezi ménami i kontinenty.
Dalsim pilifem je poradenstvi a ochrana majetku.
Fungujeme jako skute¢ny one-stop shop.
Poskytujeme pravni a daniové struktury,
fiduciarni servis, planovani nastupnictvi ¢i
mezigeneracni transfery. Vytvorili jsme pres 550
nadacnich a svérenskych fonda i zahrani¢nich
trustd. Podilime se tak na spravé vice nez

200 miliard korun.

Zasadni oblasti naSich sluZeb je i zajiSténi
kvalitniho Zivota rodiny. Vybudovali jsme

komplexni concierge systém, ktery zajistuje
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pristup ke $pickové zdravotni péci,
bezpecnostnim sluzbam a krizové komunikaci.
ZajiStujeme, aby nasi partneri meli rychly pristup
k nejlepsim odbornikiim. A hlavné - aby v tézké

situaci nebyli sami.

Na zavér - jaka je vaSe vize do budoucna?

ONE FAMILY OFFICE budujeme jako
nejsofistikovanéjsi a personalné nejlépe
vybaveny Multi Family Office ve stfedni

a vychodni Evropé - s presahem do globalnich
finan¢nich center. Jsme ¢lenem prestiZni
asociace arabskych nekralovskych Family Offic,
coz nam umoziuje pristup k fondtim, které jsou

pro bézné investory nedostupné.

e

4

Jaroslay Havel
Partn;ku'

Podnikatelské a manazerské zkuSenosti clent
spravcovského tymu zarovenl umoziuji i primé
aktivni investice, coz je velmi popularni aktivita
zapadoevropskych Family Offices. Ty jsou
vitanym investorem pro celou radu elitnich
podnikateld, kteti by do svych firem nikdy
nepustili strategické korporatni partnery nebo

private equity ¢i jiné financni “dravce*.

ONE FAMILY OFFICE
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KONTAKT

TEL.: +420 267 997 700
E-MAIL: info@pkfapogeo.cz
WEB: www.pkfapogeo.cz

f.

Martin Valdauf a Lucie Némeckova S

PKF APOGEO Group, SE

Spolehlivy partner pro vase podnikani

V dne$nim dynamickém podnikatelském
prostredi je kli¢ové mit po svém boku partnera,
ktery nabidne nejen odborné znalosti, ale

i strategickou podporu prizpisobenou vasim
potrebam. Jiz vice nez 24 let poskytujeme
poradenské sluzby s individualnim pristupem,
diky nimz pomahame nasim klientim rist

a uspét v konkuren¢nim prostredi.

Pokud hleddte partnera,

ktery vdm poskytne

odbornou péci, cenné
know-how a strategickou

vyhodu, jsme tu pro vds.
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NaSe kli¢ové sluzby

Pomahame firmam i jednotlivetim s réstem,
ochranou a efektivni spravou jejich byznysu

i majetku - od strategického poradenstvi a rizeni
transakci azZ po komplexni spravu rodinnych

struktur.

Uspésné firmy i jednotlivci ale ¢asto fesi vic neZ
jen podnikatelské otazky - potrebuji zaroven
chranit a efektivné spravovat svlij osobni

a rodinny majetek. Proto jsme pro naSe klienty
pred ne¢kolika lety rozsirili nabidku o sluzby
Family Office, které propojuji byznysoveé

a rodinné zajmy do jednoho funk¢éniho

a promysleného celku.


http://www.pkfapogeo.cz/
http://www.pkfapogeo.cz/

Radime firmam i rodinam

NasSe sluzby prekracuji hranice bézného poradenstvi. Pro klienty, kteri chté&ji vedle podnikani také

dlouhodobé chranit a rozvijet sviij majetek, fungujeme jako strategicky partner prostrednictvim Family

Office. S respektem k rodinnym hodnotam vas provedeme zaloZenim a spravou sveétenskych

a rodinnych nadacénich fondd, multigenera¢nim transferem majetku, investicemi a financovanim,

spravou holdingd, lifestyle managementem i concierge sluzbami.

Vice o nasi Family Office najdete v odkazu zde nebo po nacteni QR kodu:

Proé¢ s nami spolupracovat

Siroké spektrum sluzeb - komplexni poradenské sluzby pro riizné obory a potieby klientt
Efektivni spoluprace - Hladka koordinace s vasimi tymy i externimi poradci

ZkuSeny tym odbornik - 140+ specialistd pripravenych resit i slozité vyzvy

Mezinarodni standardy - Jako ¢len skupiny PKF APOGEO spliiujeme mezinarodni normy, které
garantuji kvalitu a dtivéryhodnost naSich sluzeb

Hluboké odborné znalosti - Vyuzivame nejnovéjsi technologie, které vam zajisti konkuren¢ni
vyhodu a plnou shodu s regulatornimi pozadavky

Eliminace rizik a realna reseni - Minimalizujeme rizika a nabizime praktické postupy
Mezinarodni zku$enosti - Ovéfena feseni z projekt(i v CR i zahraniéi

Pravidelné vzdélavani - Stale rozsifujeme znalosti, abychom ztstali §pi¢kou v oboru

x//APOGEQ
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ELINEK

WEALTH MANAGEMENT

by s

KONTAKT
TEL.: +420 777 804 997
E-MAIL: tomas.jelinek@tjwm.cz

WEB: www.tjwm.cz

Tomas Jelinek
Zakladatel a CEO spolecnosti

Tomas Jelinek
Wealth Management

Dlouhovékost majetku za¢ina u rozhodnuti, ktera délame dnes.

Svét spravy majetku se v poslednich letech
dramaticky proménuje. Nejde uZ jen o tradi¢ni
investi¢ni poradenstvi nebo privatni bankovni
sluzby. Dnes je klicovym slovem komplexni
pristup, tedy propojeni financnich,
podnikatelskych a rodinnych cilt v jeden funkéni
celek. Presné na tomto principu funguje Tomas
Jelinek Wealth Management (TJTWM).

Strategie, ktera spojuje rodiny a jejich majetek
V TJWM vnimame strategicky pristup jako
umeéni divat se na rodinu, podnikani a majetek

jako na propojeny celek a zZivy organismus.
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Ve svété, kde se prolinaji razné generace,
zajmy a kulturni odli$nosti, pomahame
klientm vytvaret harmonii a kontinuitu. Nasim
cilem je umoznit rodinam délat rozhodnuti

s dlouhodobou perspektivou, bez chaosu

a konflikta.

Komunikace napri¢ generacemi

Kazda rodina, zvlast ta vicegeneracni, Celi
komunika¢nim vyzvam. Rozdilné pohledy
mladsich a star$ich, podnikajicich

a nepodnikajicich ¢lenti rodiny, mohou vést

k nedorozuménim. V TTWM vérime, Ze efektivni


https://www.tjwm.cz/
https://www.tjwm.cz/
https://www.tjwm.cz/
https://www.tjwm.cz/
mailto:tomas.jelinek@tjwm.cz
https://www.tjwm.cz/
https://www.tjwm.cz/

komunikace je zakladem Gspésného
mezigenera¢niho predavani majetku. Pomahame
proto rodinam najit spole¢ny jazyk. Nejen

slovem, ale i vzajemnym postojem a respektem.

Vyjednavani, které sjednocuje

Rodinné dohody maji smysl jen tehdy, kdyz
vznikaji v prostredi otevienosti a vzajemného
respektu. V TTWM ucime naSe klienty vést
diskuse kooperativnim zptisobem s dtirazem na
porozumeéni a dlouhodoba reSeni. Rodiny, které
chtéji spolecné rozhodovat o budoucnosti
majetku nebo firmy, podporujeme v tom, aby si
naslouchaly, aniZ by se musely vzdat svych

klicovych hodnot a cil. Pomahame rozvijet

schopnost inspirovat, presvédcovat i rozhodovat.

Vzdélavani dalSi generace

V TJIWM chapeme vzdélavani jako klicovy faktor

uspésného mezigeneracniho predavani majetku.

Pomahame rodinam pripravovat jejich mladsi
generaci na odpovédnou spravu rodinného
majetku, firmy a podnikatelského odkazu.
Poskytujeme poradenstvi v oblasti vybéru
vhodnych §kol, planovani vzde€lavaci drahy

i rozvoje klicovych dovednosti, jako jsou
leadership, odpovédnost a finan¢ni gramotnost.
Vérime, Ze silné dynastie vznikaji tam, kde se

s mladymi mluvi v¢as a kde maji moznost prevzit

roli s pochopenim, nikoli pod tlakem.

Facilitace strategickych rodinnych setkani
Setkani rodiny jsou prilezitosti vytvorit
bezpecné prostredi pro otevienou diskusi

o citlivych tématech, jako jsou nastupnictvi,
zmeény ve vlastnictvi, vizich ¢i hodnotovych
postojich V TTWM tato setkani strukturované
facilitujeme, coZ umoziuje kaZdému Clenu
rodiny byt slySen a respektovan. Vysledkem je
hlubsi porozuméni a vznik dohod, které odrazeji

spole¢né hodnoty a vize celé rodiny.

Nova dimenze spravy majetku

Vedle tradi¢nich sluZeb jako investi¢ni
planovani, sprava majetku a Family Office sluzby,
nabizi TTWM unikatni pfistup k péci o rodinné
hodnoty, vztahy a kontinuitu. Jde nam jak

o ochranu a riist vasSeho bohatstvi, tak o jeho
efektivni predani dalsi generaci. Vnimame
bohatstvi nejen jako ¢islo na Gctu, ale takeé jako

unikatni a zivy pribéh.

Kdyz majetek propojuje generace

TIWM je tu pro klienty, kteri chtéji vic nez jen
chranit a zhodnotit sviij majetek. Pro ty, kteri
citi, Ze bohatstvi ovliviiuje nejen Zivotni styl, ale
i vztahy, rodinu a dal$i generace. Uvédomujeme
si, Zze ¢im vetsi svobodu vam majetek dava, tim

vétsi zodpoveédnost prinasi.



,Nejvétsim rizikem pro rodinné
bohatstvi nent trh, ale ticho

u vecere.“

TIJWM proto stavi na rozhovorech, které buduji
davéru. Neptichazime s hotovymi odpovédmi,
ale s otazkami, které si klienti ¢asto nikdy
nepoloZili. Pravé v nich totiZ vznikaji rozhodnuti,
ktera obstoji i po desitkach let a propojuji
ekonomickou logiku s odkazem pro dalsi

generace.

Prodej firmy? Rodinné rozhodnuti

KdyzZ se rozhodnete prodat firmu, reSite nejprve
praktické véci: jak transakci strukturovat, sniZit
dané, ochranit vynos. Ale brzy prijdou i jiné
otazky. Jak se se zménou vyrovnat jako rodina?
Jak mluvit s détmi o nové nabytém majetku? Jak
zabranit tomu, aby vas penize spiSe nezatizily?

Resenim neni jen investic¢ni plan, ale i pravidelna
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rodinna setkani, jasna pravidla pro podporu déti,
spole¢né sdilena vize a smér. Udrzitelna sprava
majetku zac¢ina tam, kde konc¢i ¢isla, u rozhovord,
které bez vhodného vedeni Casto viibec

neprobéhnou.

Zaposlouchejte se do rodinného bohatstvi
Pristup TIWM vychazi z porozuméni tomu, jak
majetek ovliviiuje rodinny Zivot, rozhodovani i
vztahy. Nejde jen o vynosy, ale o divéru,
kontinuitu a schopnost vést podstatné

rozhovory napri¢ generacemi.

Zaujalo vas to? Ponorte se hloubéji do svéta
rodinného bohatstvi v podcastu Strazce
bohatstvi, kde Tomas Jelinek se svymi hosty
propojuje finance s lidskou zkuSenosti - od
rodinnych struktur po daniovou optimalizaci.
Najdete ho na v§ech podcastovych platformach
a na YouTube. Sledujte Tomase Jelinka i na

LinkedIn pro dalsi postrehy a pribéhy z praxe.

JELINEK
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SEZNAM OSLOVENYCH POSKYTOVATELU SLUZEB PRIVATNIHO BANKOVNICTVI A WEALTH
MANAGEMENT V CR A SK

A D

Accredio Deluvis

Across Family Office Dentons

ADALA InvestAble Diamant Partners

Adamovy finance

AR&P Wealth Protection E

AXG E.C. Management

ADC Systems s.r.o. eDO finance

B Emineo Partners
EMUN

BPD Partners
EnCor Wealth Management
ByrFin Group

Expandia
C Expobank CZ a.s.
Carduus Asset Management F
Cimpel & Mikulas Family Office

Family Office

Cimpel & partneri

Family Office Partners
Conseq Investment Management, a.s.

e Fermia
Consilior
. Fichtner Wealth Managers
Creditas
Financnici
CYRRUS
First Wealth Management
C FNZ
Ceska sporitelna G
D .
Generali Group
Deloitte Gutmann Bank
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H

P

Haberl Group

Honoris Group

|

Investhy

J

J&T Banka
J&T Family Office

Jan Liska a Partneri

P & J Capital

Pannonia Group

Penta Investments

PineTree Private Wealth
PKF Apogeo

PP Wealth Management
PPF Banka

Prague Wealth Management

Privatbanka

JPL Servis Private Wealth Managament
K R

KAPRAIN Group R2G

KKCG Raiffeisenbank

Komercni banka Reventia

Kunz a partneri

L

Libensky Family Office

M

MENACO

Moder

Moneco Family Office
Moore BDR SK

Multi Family Office

N

Next Wealth

(0]

Oberbank AG poboéka Ceska republika

ODEHNAL & PARTNERI s.r.o.
One Family Office
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ROSE Family Office s.r.o.
RSBC Wealth Management a.s.
RSM CZ

S

Safiro Wealth Management
Save and Capital

Slovenska sporitelna

Star Capital Financ
Starteepo

Susanka a Partnéri

Swiss Life Select Ceska republika

T

Talers

Tomas Geissler
Triangle Family Office
TRINITY BANK

TJWM - Tomas Jelinek Wealth Management



U

Unicredit Bank

\%

VASSET - Wealth Management

Verdi Capital

w

Wealth Effect Management

Wood and Company
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Z

Zbynék Prim, DiS.

LinuxBox.cz, s.r.o.

Z

Zitny & partnefi s.r.o.

OSTATNI

365.bank
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Vydavatel neprebira odpovédnost za §kodu zplisobenou
pouzitim Wealth Magazin - Report nebo informaci v ném
obsazenych. Kazdy investor je povinen provést vlastni
analyzu rizik z hlediska pravnich, dafnovych a tcetnich
konsekvenci, aniz by se vylu¢né spoléhal na informace

v tomto dokumentu.

Informace uvedené ve Wealth Magazin - Report nemohou
byt povazovany za nabidku k nakupu ¢i prodeji jakéhokoliv
investi¢niho nastroje, nebo jinou vyzvu ¢i pobidkou k jeho
nakupu ¢i prodeji. Tento dokument neni investi¢nim
doporucenim dle narizeni Evropského parlamentu a Rady
(EU) €. 596 /2014, o zneuzivani trhu, ani nepredstavuje
investi¢ni poradenstvi dle zakona ¢. 256 /2004 Sb.,

o podnikani na kapitalovém trhu, ve znéni pozdéjSich
predpist. Dle zakona ¢. 240/2013 Sb., o investi¢nich
spolecnostech a investi¢nich fondech se dle §272 tohoto
zakona mize stat akcionarem fondu kvalifikovanych

investort vyhradné kvalifikovany investor.
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