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v
Predmluca
Vazené ctenarky, vazeni ¢tenafi,

Weatlh Magazin - Report vznikl za i¢elem seznamit
v prvnim roce své existence cilové publikum,
zejmeéna z rad HNWI, s rozsahem nabidky sluzeb
Private Wealth v Ceské republice.

Prvni ¢islo bylo zamérené na sektor privatniho
bankovnictvi, druhé na fondy kvalifikovanych
investort a v tomto vydani naleznete prehled
vybranych spolec¢nosti poskytujici sluzby Wealth
Management.

Cilem Wealth Magazin - Reportu neni dany sektor
sluzeb, ktery reprezentuji vybrani poskytovatele,
jakkoliv hodnotit, srovnavat nebo analyzovat

z hlediska rizik, pravnich, danovych ¢i
ekonomickych konsekvenci. Expertiza je zcela

v rukou samotnych klientt a jejich poradcu.

Pri pripravé vydani redakce oslovuje vzdy cely
relevantni trh, ktery reprezentuje dany sektor
sluzeb, a ponechava na rozhodnuti kazdého
poskytovatele, zda se bude tematického Reportu
Ucastnit. Vérime v tuto objektivni cestu.

Cenime si vasi prizné.

S

Pavel Kolar
Founder - Wealth Magazin
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Uvod do Wealth

Managementu

Treti ¢islo Wealth Magazin — Reportu jsme se
rozhodli zaméfit na poskytovatele sluzeb Wealth
Management v Ceské republice. Témata prvniho
i druhého ¢isla, kterd byla zamérena na privatni
bankovnictvi a fondy kvalifikovanych investor,
byla zcela jasna. Nyni jsme se pustili do oblasti,
ktera v nasi zemi neni zcela zakotvena

a rozsirena. Da se fict, ze Wealth Management je

v CR neprobadanou oblasti. S ohledem na to jsme

se rozhodli vam, naSim ¢tenartm, dale rozebirané

téma predstavit.

Co to je Wealth Management?

Wealth Management, neboli sprava bohatstvi,

je sluzba kombinujici investi¢ni poradenstvi

s dal$imi finan¢nimi sluZbami, jako napf. finan¢ni
a danové planovani ¢i spravu investi¢niho
portfolia, pro potreby afluentnich klientt

a spravu jejich majetku s cilem dosazeni vynosu,

a to at jde o kratkodobé, stfednédobé ci
dlouhodobé zvySovani majetku. Na rozdil od
spravy ciziho majetku se v pripadé Wealth
Managementu jedna o poradenskou praxi nebo
poskytovani investi¢nich sluzeb, které jsou
regulovany CNB. Castou strategii spravy
bohatstvi je rozloZeni aktiv do raznych
bankovnich a dalSich finan¢nich instituci pro
snizeni rizika protistrany. Sluzby Wealth
Management pokryvaji veskeré oblasti
finan¢niho Zivota klienta s presahem do dalSich
obort, jako je pravni poradenstvi, concierge

sluzby atd.

Mezi nejcast€ji nabizené sluzby v ramci Wealth
Managementu patri:
e Audit stavajici strategie, cild a majetku
klienta
¢ Vyhodnoceni rizikové tolerance i kapacity
klienta
e Hodnoceni a vybér investi¢nich aktiv
e Nastaveni a sprava investi¢niho portfolia
e Vybér a koordinace souvisejicich profesi
¢ Financni planovani
Planovani odchodu do diichodu
e Analyza a zastupovani u bank
e Danové planovani
e ZajiSténi Gcetnictvi a vykaznictvi
e Vyroc¢ni a pribézné zpravy o stavu
investi¢niho portfolia
e Monitoring pokroku v dosahovani cilt

e Navrh opatfeni pro optimalni vyvoj majetku

Predani majetku dalsi generaci



Pro koho je Wealth Management urcen?
Sluzby Wealth Management jsou poskytovany
osobam a rodinam s vysokou hodnotou ¢istého
jmeéni (tzv. high-net-worth-individuals).
Mezinarodné plati, Ze Cista hodnota bohatstvi
HNWTI je vy$si nez 1 mil. USD. Kazdy stat i kazda
spole¢nost v§ak k minimalni vysi ¢istych aktiv

klienta pristupuje jinak.

Wealth Management na ¢eském trhu
Vzhledem k tomu, Ze v CR je na rozdil od jinych
evropskych statt (napt'. Lichtenstejnsko,
Svycarsko...) Wealth Management
neprobadanym Gizemim, poskytovatele ke spraveé
bohatstvi pristupuji razné. Nékdo Wealth
Management chape jako komplexni finan¢ni
poradenstvi pro movitou klientelu, jini spraveé
bohatstvi rozumi jako sprave investi¢niho
portfolia jedinciim s vysokou hodnotou ¢istého
jmeéni a dalsi sluzbam rozumi jako celostnimu
poradenstvi presahujiciho do v§ech oblasti
zivota, jako je planovani odchodu do dichodu,
reseni otazky nastupnictvi, pfevod majetku na

dalsi generace...

Béhem pripravy reportu jsme zjistili, Ze ackoliv
téma je zakladem oblasti Private Wealth,
samotni poskytovatele maji mnohdy problém
termin definovat. Zaroven nas prekvapilo, Ze na
¢eském trhu neni prili§ mist, kam by se nasi

moviti ¢tenari mohli obratit.

Spolecnosti, které se specializuji na poskytovani
sluZeb Wealth Management, je minimum. To
nam prokazalo, jak je téma Wealth
Managementu na naSem Gzemi na svém
pocatku. I pres to existuji jiz zavedené firmy,
které roky spolupracuji s afluentnimi klienty

a jejich rodinami. Tyto ,prvni vlastovky*, jak je ve
Wealth Magazinu nazyvame, nam znaci, Ze
Wealth Management bude brzy ve svém

rozpuku.

Také jsme zjistili, Ze ackoliv sprava bohatstvi ma
své obecné charakteristiky, kazdy k chapani
pojmu pristupuje razné. A to je dobre. ProtoZe
kazdy klient je jiny a tim jsou i jeho potreby zcela
individualni. Siroké spektrum porozuméni pojmu
Wealth Management tak umoZnuje movitému
zakladateli firmy ¢i dédici vyznamného jmeéni
vybrat si takovou spolec¢nost, ktera odpovida

jeho potrebam.

Zajima vas, na koho se mizete na trhu obratit se
svymi aktivy? Stejné€ rznorodé jako samotny
pojem je i toto Cislo specialu Wealth Magazin -
Report, ve kterém si prectete o deviti riznych
spolecnostech, a tim i o deviti riznych
pohledech a pristupech ke sluzbam Wealth

Management.
Prejeme vam prijemné Cteni.

Za redakci Wealth Magazinu
Mgr. Eva Ulrichova, Séfredaktorka

ma yd-”{i}z -
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Unikatni propojeni Svycarského privatniho bankovnictvi s inovativnimi

technologiemi

Specializaci spolec¢nosti Accredio je individualni
sprava majetku a nezavislé finan¢ni a investi¢ni
poradenstvi. Na ¢eském trhu ptisobi jiz od roku
2003. Accredio je obchodnikem s cennymi
papiry podléhajicim dozoru Ceské narodni
banky. Své sluzby poskytuje privatni klientele

z fad podnikateld, sportovct a manaZerd.

O unikatnim propojeni sluzeb privatnich
Svycarskych bank s inovativnim technickym
pristupem spole¢nosti Accredio se budeme bavit
s Ing. Markétou Jankovcovou, investi¢ni

manazerkou.

Jaké sluzby spolec¢nost Accredio svym klientim
poskytuje?

V prvé radé se snazime o porozumeéni
individualnim potrebam kazdého naseho klienta.
Pro kazdého z nich pak sestavime portfolio
investic dle jeho poZadavkd. Zamérujeme se
zejména na konzervativni investice do
korporatnich dluhopist a nasim hlavnim
poslanim je stabilni rist investic klienta

a ochrana jeho majetku pted inflaci a dal§imi
neptiznivymi vlivy. Dlouholeté spoluprace

s nékolika privatnimi rodinnymi $vycarskymi
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bankami nam umoznuje ridit takova portfolia

s velkou preciznosti.

V ¢em jsou sluzby Svycarskych bank tak
vyjimecéné?

Svycarské bankovnictvi irovni svych sluzeb vzdy
prevySovalo ostatni. A nejen tim, lidé ve
Svycarsku najdou pro sviij majetek bezpe&né
misto a jistotu. V Accrediu se nam diky
dlouholeté spolupraci s nékolika rodinnymi
Svycarskymi bankami podarilo spojit tradi¢ni
kvalitu jejich sluZeb s nasim inovativnim
pristupem. B€hem uplynulych mésict jsme
vyvinuli aplikaci Accredio One, diky které
mizeme poskytovat nasim klientm aktualni
informace o vyvoiji jejich investic. Nasim cilem
bylo zajistit srozumitelny, prehledny, kdykoliv
dostupny a bezpecény pristup pro nase klienty

k tdajim o svych portfoliich.

Co takovy systém poskytuje Vasim klientim

a co umoziuje Vam?

NaSim klientiim umoznuje kdykoliv sledovat stav
jejich majetku, vyvoj a zmény. Maji tak detailni
prehled o jejich investicich. Systém je diilezity

i pro nas portfolio manazery. Dava nam moznost
efektivné spravovat portfolia vSech klientd,
analyzovat vSechna data, okamzité reagovat

na veSkeré zmény a v neposledni radé i efektivné
plnit naSe povinnosti vli¢i regulatoram.
Vzhledem k velkému mnoZstvi dat, se kterymi
neustale pracujeme pti spravé vSech portfolii
nasich klient{, jsme potrebovali vyvinout
platformu, ktera nam toto umozni. To se nam
podarilo zejména diky flexibilité a ochoté
Svycarskych bank s nami na vyvoji takové

platformy spolupracovat.

Co je pro Vase klienty dulezité a jak vidite
budoucnost Wealth Managementu?
predpokladi spokojenosti klienta je jeho diivéra
v kvalitu nasi prace. U nékterych klientd mame
za sebou jiz vice nez deset let spoluprace,

a i pres nepriznivé roky ekonomickych krizi

a poklesti se nam podarilo jejich majetek
ochranit a dlouhodobé zhodnotit. V tomto
konzervativnim, tradi¢nim pristupu chceme dal
pokracovat. Zaroven ale chceme také nasledovat
nové trendy a moznosti, které nam umozni
poskytovat naSe sluzby v té nejvyssi kvalité.
Chceme dal vyvijet nasi Accredio One platformu
smérem k fin-techovym aplikacim, protoZe
veérim, Ze pravé spojeni tradi¢niho know-how
spolu se schopnosti rychle a dobre analyzovat
veskera data je klicem k tém nejlepSim

investicim.

Proto vérim, ze budoucnost Wealth
Managementu a spravy aktiv obecné se bude
timto smérem ubirat. Mnozstvi dat a informaci,
se kterymi kazdy bankér nebo portfolio manazer
musi neustale pracovat, je ¢im dal tim vétsi a bez
podpory technologii to jiz témér nejde. Navic
pokud se nasim klientim snazime nabidnout
opravdu kvalitni a komplexni sluzbu spravy jejich
investic vCetné danovych aspekt(, musime byt

schopni pruzné reagovat na veskeré zmeény.

Spole¢nost Accredio se v tomto ohledu snazi
neustale zlepSovat. Spojeni tradice, spoluprace
se Svycarskymi bankami, dlouholetého know-
how a unikatni platformy Accredio One vyrazné
odliSuje nasi spole¢nost od ostatnich spolecnosti

poskytujicich Wealth Management.



A s tim, jak v poslednich dvou dekadach ceska
spole¢nost postupné bohatne, roste i poptavka

po specializovanych sluzbach tohoto druhu.

Kdo jsou klienti spole¢nosti Accredio?
Accredio je dnes nejvét$im nezavislym spravcem
aktiv v CR v kategorii tzv. HNWI, tedy privatnich
osob, které maji k dispozici volné finan¢ni

prostredky v objemu prevysSujicim 1 mil. USD.

Od svého zaloZeni v roce 2003 se zamérujeme
svymi sluzbami predevsim na privatni klientelu
z fad podnikatel(i, manazer® a profesionalnich
sportovct. Vysledkem vSak ¢asto byva, ze nasim
klientem je v podstaté majetna milionarska
rodina, kde se v poslednich letech stale ¢asté&ji
setkavame jiz s druhou generaci, kterd postupné
péci o rodinné jméni prebira. Nicméné mame

mezi klienty i nékolik pravnickych osob.

AccRrREDIO
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Ing. Petra Byrtusova

Byrfin Wealth Management

Specialisté na rodinné finance

Spole¢nost Byrfin Wealth Management
poskytuje komplexni péci o finance klienta.
Patfi do holdingu Byrfin Group, ktery sdruzuje
sluzby zamérené na finance, reality a dalsi
podobné aktivity.

»Jsme tady pro to, aby nasi klienti mohli vénovat
vice casu své rodiné nebo svym zalibam

a nemuseli travit hodiny ¢asu porovnavanim
financénich produktil, slozité je hledat

na internetu nebo navstévovat pobocky
finanénich instituci,” rika Petra Byrtusova,
spoluzakladatelka finanéné-realitniho holdingu

Byrfin Group, a uvadi priklad, jak funguje

synergie mezi finan¢nimi a realitnimi sluzbami.
»Kdyz prodavame klientovu nemovitost, nase
sluzby pomahaji obéma stranam obchodu.
Kupujicimu resime nastavent dlouhodobého
planu, vyuziti jeho zdrojti, financniho cash-flow,
které nasledné miizeme vyuzit pro rychlejsi
splacent hypotéky, pojistént a diichodového
zabezpeceni,” vysvétluje dalsi z dvojce
spoluzakladateli, Marek Byrtus, a dodava, ze
prodavajici po prodeji nemovitosti samoziejmé
nabyva majetku, se kterym je tfeba spravné
hospodarit a investovat. O to se jeho spole¢nost

stara.
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Byrfin Wealth Management také poskytuje
jedine¢nou sluzbu ochrany majetku (Wealth
Protection) a riistu bohatstvi klientti. Spole¢nost
se stara o finance jak klientiim ze stfedné
prijmovych skupin, tak i ndro¢néj§im klientim

s vySSim finan¢nim jménim. Patfi mezi né i lidé,
kteti resi otazku prodeje firmy, nabyti majetku

dédictvim ¢i mezigenera¢nim predanim majetku.

Konzultanti ze spolecnosti Byrfin se mimo jiné
vénuji nezavislému investi¢nimu poradenstvi.
»Pracujeme pouze pro klienta a vybirame

z kompletni nabidRy investicnich ndstrojil na
celém trhu. Osvédcilo se nam vyuzivat hlavne
moderni ndstroje, které koresponduji s vyvojem

trendu online prostiedi,” rika Marek Byrtus.

Tym tficeti konzultanti pomaha klientiim

s jejich finan¢nim planem. Kazdy takovy plan je
tvoren individualné a profesionalné. Za svou
hlavni vyhodu povazuje Byrfin naslednou péci
o vytvoreny finan¢ni plan. Konzultanti jej
neustale sleduji, reportuji klientim vysledky,

a pokud je treba cokoliv doplnit, jsou klientovi

ihned k dispozici.

»Pomahame klientiim splnit si jejich sny. Hlavnim
cilem finanénich planil je dozivotni nekonecna
renta, proto vytvarime pro klienty takzvané
rentiérské profily,” priblizuje proces investovani

Petra Byrtusova.

Konzultanti nejdrive zjisti klientovy investic¢ni
zkuSenosti a posoudi jeho zdroje nebo postoj

k riziku. Na zakladé téchto informaci stanovi
vhodnou investi¢ni strategii se Siroce
diverzifikovanymi portfolii. VyuZzivaji deseti
modelovych portfolii, které jsou sestaveny

z nizkonakladovych ETF fonda od nejvétsich
spravct aktiv na svété, jako je napriklad
Blackrock, State Street a Vanguard.

Tato portfolia si klient miZe zahedgovat do
Ceske koruny tak, aby nepodstoupil kurzovni
riziko, a také si miZe nastavit automaticky
rebalancing svého portfolia. Jakmile se portfolio
blizi ke konci, dochazi k postupnému prelévani
dynamickych portfolii do konzervativnéjsich,

aby se omezila rizika spojena s vykyvy na trzich.

Koncept spolecnosti Byrfin je zaloZen na
strategii vyuziti profesionalnich investi¢nich
poradct vyuZivajicich moderni investi¢ni
nastroje. Spole¢nost také noveé rozsirila své
sluzby o finan¢ni vzdélavani a planovani pro
profesionalni sportovce. Tato kategorie klientt
ma krat$i produktivni vék hlavniho prijmu,

proto musi pracovat se svymi penezi efektivné;ji.

Manzelé Byrtusovi napliiuji jasnou vizi,

ktera sjednocuje finan¢ni i realitni sluzby pod
jednou strechou a buduje davérnéjsi vztahy

s klienty. Diky jejich vizi maji lidé méné starosti
se slozitymi sluzbami a ziskavaji spolehlivé

privodce k naplnéni jejich snti.

byrfin
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David Kufa

Conseq Wealth Management

Individualni péée o vas majetek

Na ¢eském trhu pisobime od roku 1994,

kdy vznikl obchodnik s cennymi papiry Conseq
Finance (prvni spole¢nost skupiny CONSEQ).
Na prelomu tisicileti jsme k brokerské ¢innosti
pridali investi¢ni management neboli péci

o finan¢ni prostredky fyzickych i pravnickych
osob, a tim se zabyvame dodnes. V soucasné
dobé obhospodarujeme aktiva priblizné ptl
milionu klient{ v objemu pres 80 miliard korun.
Radime se tak mezi nejvétsi investi¢ni manaZery

v Ceské republice.

Prichod prvni viny movitych klient{ jsme

zaznamenali jiZ kolem roku 2000, mnozi z nich

s nami zistali az do soucasnosti. Rist vyznamu
sluzeb pro privatni klienty vedl v roce 2008

k rozhodnuti zalozit novou sekci, kterou dnes
najdete pod nazvem Conseq Wealth
Management. Postupné jsme rozsirovali §kalu
produktd, které by pomohly zachovat vykonnost
portfolii na atraktivnich trovnich i v dobé
klesajicich trokovych sazeb. Byly to jednak
fondy kvalifikovanych investort umozZnujici

i méné obvyklé investice (vyroba elektfiny

z obnovitelnych zdrojl, rtizné typy nemovitosti
véetné zemédélské pidy ¢i lest, private equity
nebo venture debt, a dalsi). Dale jsme se vratili

ke korentm a zacali byt aktivni na poli pripravy
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a prodeje novych emisi dluhopisti. V soucasné
dobé umistujeme na trh okolo péti az deseti
novych dluhopisti za rok, kazdy v objemu stovek

milionu korun.

Jak si tedy sluzbu Conseq Wealth Management
predstavit? Jedna se o individualni péci o finance
klienta v hodnoté jednotek, desitek ¢i stovek

miliont korun. Podle objemu finan¢nich

David Kufa s tymem

prostiedkd, které nam klienti svéruji, jsou

i rizné moznosti spoluprace. Vzdy je vSak nasim
spole¢nym cilem v ramci dohodnutého
investi¢niho horizontu, poZadované likvidity,
averze k riziku a dalSich parametrt co nejlépe
zhodnotit majetek klienta investicemi

na finan¢nich trzich. Nasi klienti po celou dobu
spoluprace ziistavaji majiteli cennych papird,

jeZ na jejich G¢ty nakupujeme.

Volné prostiedky v fadu jednotek miliont korun
je vhodné umistit predevsim do investi¢nich

fondt. Ty prinasi Siroké rozlozeni rizika,

protoze typické portfolio je sloZeno ze stovek
az tisict rtiznych akcii ¢i dluhopist a okolo
desitky riznych fondt alternativnich investic.
Aktualni slozeni ridi profesionalni portfolio
manazer a prizptisobuje jej ménicim se
podminkam na finan¢nich trzich. Vyznamna je
rovnéz danova uspora, protoze v§echny vynosy
z fondd jsou po tfech letech osvobozeny od

dané z prijmu.

Pokud nékdo disponuje objemem deseti a vice
milion® korun, ma smysl do jeho portfolia

zapojit i primé akcie nebo dluhopisy.

To napriklad podporuje nas produkt umoznujici
vyplatu renty. Typickymi zajemci jsou vrcholovi
manazeri nebo Gspésni podnikatele,

kteri prodali svou firmu a nechtéji uz dal
rozvijet svtj pivodni byznys. Preji si, aby jim
vydélané penize prinasely kazdy rok predem
zvolenou castku a pritom neztracely na
hodnoté. Na to jsou vhodné pravé dluhopisy

a na nich postavené produkty,



které maji predvidatelny opakujici se vynos

a pevné datum splatnosti vloZené castky.

Jinym prikladem muzZe byt ¢lovek, ktery vi,

Ze napr. za deset let odejde do predc¢asného
dtichodu a bude si uzivat ploda své prace.
Nyni jiz ma urcity kapital, ktery by chtél do té
doby vyrazné zhodnotit, aby nasledné mohl

z pravidelnych vynost financovat své Zivotni
potreby a konicky. I takové zadani je mozné

pti akceptaci vySSi miry rizik naplnit.

Pro nejvétsi klienty disponujicimi majetkem

v fadu stovek miliont korun a vice jsme schopni
zalozit vlastni investi¢ni fond, do kterého mohou
byt vloZena vedle verejné obchodovanych akcii,
dluhopist, alternativnich investic, resp. na né
zamérenych fondu, také dalsi aktiva v ramci
firmy ¢i rodiny. Prikladem mohou byt rizné
druhy nemovitosti (budovy, pozemky, lesy),
podily ve firmach, umélecké predmeéty

a starozitnosti apod. Toho se mimo jiné vyuziva

v ramci mezigenera¢niho predavani majetku.

Otec (zakladatel tispésné firmy) se pomalu
chysta predat majetek svym détem a rodiné.
Chce vSak mit pod kontrolou, jaké podily a za
jakych podminek jeho budouci dédicové ziskaj.
Majetek se zabali do spole¢né slupky v podobé
vlastniho fondu, na kterém pak mtiZe mit kazdy
¢len rodiny urcen sviij podil. Jedna se o velmi
bezpecny zpusob spravy a déleni majetku,
protoze investi¢ni fond podléha vicenasobné
kontrole ze strany zakonné schvaleného
depozitare (vétsinou banka, ale také obchodnik
s cennymi papiry) a Ceské narodni banky.

S majetkem fondu tak nelze svévolné nakladat.
Vse je rizeno predem stanovenymi pravidly,

tzv. investiCnimi limity ve statutu,

ktera definuje zakladatel. Jednozna¢nym
majitelem jsou v kazdém okamziku pouze

drZitelé akcii, resp. podilovych listi fondu.

Ke kazdému klientovi pristupujeme individualné
a vytvarime investi¢ni strategii, jez nejlépe
odpovida jeho aktualnim potrebam. Protoze se
jedna o dlouhodoby vztah, prizptisobujeme ji

v ¢ase se ménicim podminkam. Zaroven
neslibujeme nemozné, soucasti naSeho pristupu
je vécny popis skutec¢nosti a vedle o¢ekavaného

vynosu také upozornéni na potencialni rizika

kazdé investice.

David Kufa
Reditel Conseq Wealth Management

(ONSE

Wealth Management
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Ing. Vladimir Fichtner

Dlouhodoby pohled na majetek a bohatstvi

5 hlavnich véci, které nasi klienti ocenuji,
at uz maji desitky miliont, stovky milionti

a nekdy i miliardy:

e Ochrana bohatstvi.

¢ Nekonec¢na renta.

e Odména prevazneé ze zisku.

e Celostni pohled na bohatstvi.

e Predavani majetku détem.

Nasi nejsilnéjsi strankou jsou investice. S nimi
mame jiz 30leté zkuSenosti. Ve své praxi

vyuzivame strategii Wealth Protection (Ochrana

11

Bohatstvi), ktera uprednostiuje uchovani

hodnoty pred vynosem.

Jeden maly priklad: Nasi klienti maji ¢asto penize
ve Svycarské privatni bance s poplatkem napf.
0,5 % p.a. Vysoke ,feecko jim stoji za to,
protoze zrovna $vycarské ¢i jiné velké privatni
banky poskytuji z pohledu ochrany majetku

néco, co jinde nenajdou.

Kdyz ¢lovék dokaze své penize ochranit proti
inflaci i krachtim, mtZe ze svych finan¢nich

aktiv generovat nekone¢nou rentu pro sebe
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i dalsi generace. Renta ma podobu dividend
z akcii, trokt z dluhopist a dlouhodobych ziski

z rlistu ceny.

Napriklad jeden nas klient prodal sv(ij podil

ve firmé v roce 2013 a od té doby Cerpa rentu
100 tisic korun mési¢né. Diky spravnému
rozlozeni portfolia z{istava jeho majetek stale
témer stejny, prestoze z né&j za 7 let vybral pres

8 miliont.

Ne vzdy ale investice rostou. V takovych chvilich
nasi klienti pociti, Ze jsme s nimi na jedné lodi.
Spole¢né s nimi ¢ekame na navrat investic

na ptivodni hodnotu a netctujeme success-fee.

Kdo jsou nasi klienti?

Nasimi klienty jsou prevazné tspésni
podnikatelé, kteti prodali svou firmu.
Uprednostnuji fakta, srozumitelnost a férovost
pred emocemi, kozenymi kresly a vstupenkami
do VIP 16Zi. Jsou stale velmi aktivni a zajimaji se

o svlij majetek.

Napriklad 45lety podnikatel se na nas obratil

v pribéhu financni krize v roce 2009. Za sviij
relativné mlady vek stihl prodat nékolik firem
a buduje dalsi. S nami resi uchovani hodnoty

svého majetku a ochranu pred necekanymi

udalostmi.

Jakou hodnotu miZeme klientim prinést?
Nejsme chytr'ejsi nez nasi klienti. My v§ak mame
¢as, seniorni analyticky tym a ted jiZ i dlouholeté

zkuSenosti.

Zakladatel Fichtner Investment Advisors
Vladimir Fichtner neni teoretik, ale podnikatel

a investor. Zac¢inal v roce 1991 jako Sesty Clovek

v PPF u Petra Kellnera. Poté ptisobil od roku 1995
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v Pioneer Investments CR a v roce 2003 zalozil
vlastni ispésnou firmu, ve které vede témeér
30 lidi. Takové vlastni zkuSenosti prinasi do

diskuse (nejen) o majetku jinou dynamiku.

Dlouhodoby pristup k penéziim, bohatstvi

a majetku s sebou prinasi otazky a vyzvy,

se kterymi se lidé béZné nepotkavaji. Potrebuji
jiny a objektivni pohled na spravu svého
bohatstvi. K tomu se v§ak mZe pristupovat
rizné. Napriklad existuje ,pravidlo” mit tfetinu
majetku v byznysu, tfetinu v nemovitostech

a tretinu ve financ¢nich aktivech. Pak jsou tu ale
osobni preference, které mohou v§e zménit.

O jejich zapojeni se s klienty také bavime.

i

Dalsi vyzva mize byt predani bohatstvi dalsi
generaci, tedy svym détem. To reSil tfeba

i majitel firmy, kterému je 65 let, stale chodi

do prace a spolupracuje s nami od roku 2003.
Starost o déti neni jen o otevreni Gctu

a kapesném, ale predevsim o poznani svéta
penéz a predani zkuSenosti i zivotniho pristupu.
Mame klienty, kteri maji déti 10leté, 15leté,
20leté i 35leté. V ramci vzdélavani pomahame
potomktm klientt zapojit se do péce o rodinny
majetek. Nekdy je to jednodussi pro nas -
nezavislé ¢leny rodiny, protoze doma nikdo neni
prorokem. A i diky tomu bohatstvi, které nasi
klienti pro svou rodinu vybudovali, ma Sanci

prezit nékolik generaci.



Veskeré naSe poznatky a zkuSenosti sdilime 20strankového meési¢niku Rentiér, ktery

s nasimi klienty, protoze nemame zadné tajné vydavame pouze pro nase klienty a neni jej
know-how. Diky tomu maji v§e dobr'e pod mozné nikde jinde ziskat.

kontrolou tak, jak jsou na to sami zvykli.

Navstivte www.fichtner.cz, vyplnte kontaktni

Nasim nazorem je, Ze by se nic nemélo formular a uvedte, ze prichazite
uspéchat. Preci jen tvorime s naSimi klienty z Wealth Magazinu. Obratem vam zdarma
vztah na desitky let. Nejprve je proto dialezité posleme aktualni ¢islo mési¢niku Rentiér,
nas poznat. NapiSte nam o ¢islo naseho a to postou i digitalné.

F ICHTNER ;\

INVESTMENT ADVISORS
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Spravujte své finance bez starosti

Financ¢nici Wealth

management

Hodnotova firma stavici na dlouhodobych vztazich a profesni dokonalosti

Diky poZadavkiim od klienti a mnohaletym
zkuSenostem se propracovali ke komplexni
spraveé majetku. Jejich klienti nejvice ocenuji,

Ze diky nim Setfi Cas a penize. Josef Soumar,
Tomas Posekany a Michal Vrancik jsou
Finan¢nici. Uspéch v byznyse vraceji spole¢nosti

vzdélavanim a kultivovanim finanéniho trhu.

Jak Financ¢nici vznikli?
Josef Soumar: Méli jsme vizi placeného
poradenstvi. Chtéli jsme tento obor rozvijet na

zakladé hodnot finanénik( prvni republiky.

14

Ale pracovali jsme v korporatu, ktery toto
nastaveni neumozioval. Proto jsme zaloZili
vlastni firmu. A druhou velkou motivaci bylo,
zZe jsme chtéli vzdélavat finan¢ni gramotnost

ve Skolach. Dnes mohu Tfict, Ze se oboji podarilo.

Jaka je situace nyni?

Josef Soumar: Financnici dnes funguji Sestym
rokem. V rovineé ekonomického poradenstvi
poskytujeme sluzby Wealth Management. Jedna
se o komplexni a profesionalni spravu majetku,

ktera klienttim uvolni ruce.
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Ti se mohou vénovat svému povolani, konicktim
a rodiné. Ve vzdélavani jsme se od Skoleni
studentt propracovali ke Skoleni pedagogi.
Nyni vzdélavame i management, jednatele firem

a profesionaly z oboru financi.

Josef Soumar, EFA
Wealth manager

Poskytujete komplexni sluzby Wealth
Managament. Co vas k tomu vedlo?

Tomas Posekany: VZdy jsme chtéli poskytovat
komplexni sluzbu, ktera obsahuje vSe spojené
s finan¢nim Zivotem klienta. CoZ samozrejmé
nejsou jen finan¢ni produkty, odkladani
prostredkd, anebo rady, co s financemi. M€l by
do toho spadat veskery majetek klienta. Je to
navazané na firmu, podnikani a zbytek rodiny.
Jsme sty¢nou osobou pro klienta vzdy, kdyz
potrebuje sluzby, které se tykaji financi i pouze
okrajové. To v praxi znamena provazanost

s notarem, pravnikem nebo G¢etnim.

Pro koho jsou vase sluzby Wealth Management
urceny?
Michal Vranéik: Nase sluzby jsou primarné

urceny pro malé a stredni podnikatele.

Nezalezi, jestli je to uz zavedena firma nebo jde
o zacinajici podnikani. Také jsme tu pro
svobodna povolani, jako jsou napriklad pravnici,
architekti, lékari. Nemusi mit vyloZené Zivnost,

ale potrebuji resit své finance.

Jaké sluzby ted klientim nabizite?

Josef Soumar: Jedna se o komplexni spravu
majetku, ktera je dana do Sirsich souvislosti.
Spada tam poskytovani majetkového

a ekonomického poradenstvi, také skladba
finan¢nich a investi¢nich plant. Plany
prizptisobujeme individualné. Soucasti mize byt
plan rentiérskych portfolii, krizovy plan,
investi¢ni sluzby nebo predani majetku dal$im
generacim. Propojujeme poskytovani sluzeb

a vzdélavani pro klienta. Vysvétlujeme,

proc¢ jednotlivé kroky délame, jaky je tcel. Klienti
s nami diky tomu dlouhodobé zlistavaji a jsou

spokojeni.

|
Michal Vrancik, EFA '
Wealth manager




Jak probiha spoluprace s klientem?

Michal Vranéik: Nejdrive se potkame na 10-15
minut, kde si vysvétlime, jak by spoluprace
vypadala, jak jsme odménovani, co klientovi
dokazeme prinést za pridanou hodnou. A také
jaké informace potfebujeme od néj. A pokud si
rekneme, Ze je to smysluplné pro obé¢ strany,
tak probiha ivodni konzultace: jaky ma klient
majetek, jak funguje jeho firma, prijmy, vydaje,
rozpocty, cile atd. Nasledné probiha sestavovani
komplexniho ekonomického planu. Vytvorime
zakladni koncepci, kterou konzultujeme

s klientem a poté schvalime finalni verzi. To je
ale jen zacatek. Nasleduje dlouhodoba
spoluprace, kdy plnime cile a vénujeme se

prubézné spravé majetku.

Ing. Tomas Posekany
Wealth Manager

Jaka je hlavni vyhoda pro klienty?

Tomas Posekany: Klienti predevsim ocenuj,
ze Setfi Cas i finance. Od nas maji konec¢né
uceleny komplexni plan a strategii. Casto za
nami prichazi lidé, ktefi se setkali s nékolika

poradci, nakoupili finan¢ni produkty,

koupili si investi¢ni nemovitost, ale dohromady
to nedava smysl. Nevidi tu provazanost,
propojeni nebo otazku dani. My jim k tomu dame

plan, souvislosti a nadhled.

Jakou maji Finanénici vizi do budoucnosti?
Tomas Posekany: Dlouhodobé spolupracovat
s klienty, kterym dava nase sluzba smysl.
Chceme se rozvijet dal. Dlouhodoba vize je

postupny prerod ke sluzbam Family Office.

Josef Soumar: V podnikani je dilezité udrzet
nastoleny trend. Jsme soukroma poradenska
spolec¢nost, ktera si partnery vybira. Nasim cilem
je budovat dlouhodoby vztah s klienty, ktery je
oboustranné vyhodny. Chceme se posouvat,

ale zaroven vracet spolecnosti. Proto
vzdélavame ve $kolach, firmach, ale chceme

i kultivovat finan¢ni trh a posunout ho dopredu.
Jsme hodnotova firma stavici na dlouhodobych

vztazich a profesni dokonalosti.

Pokud to nékoho zaujalo a zvazuje sluzby od
Financ¢nikd, jak ma zaéit?

Michal Vranéik: Je to velmi jednoduché,
potkame se na prvni 15minutovou schizku, at uz
osobné nebo online. Tam si efektivné dokazeme
odpoveédét, jestli spoluprace dava smysl. Vime,
Ze Cas klientt je drahocenny. Pokud ¢tenare nas
text zaujal, mohou nas jednodus$e kontaktovat
e-mailem, telefonicky (+420 722 611 722) nebo

osobneé.

Financ¢nici

wealth management
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Multi Family Office

Nechte své bohatstvi rust

Tvorba bohatstvi obvykle vyzaduje vizi, pevnou
vtli a je vysledkem tvrdé prace i §tésti. K jeho
zachovani uz ale vySe uvedené nestaci.

K ochrané a rastu bohatstvi potrebujete
promysleny plan podloZeny strategii s celou

radou oborovych specialisti.

Z tohoto diivodu vznikla spole¢nost Multi Family
Office jako soucast skupiny Private Wealth
Group, ktera se v Ceské republice specializuje na
sluzby a zakaznicky servis v oblasti Private

Wealth - sprava soukromého bohatstvi.

17

Nas$imi klienty jsou jednotlivci a rodiny

s vysokou hodnotou ¢istého jméni. Pti nasi
kazdodenni praci jsme vedeni touhou pomahat
movitym klientim dosahovat prosperity

v riznych ¢astech jejich zivota tim, Ze pro né
ridime osobni i rodinné zalezitosti. Nas tym
zamestnanctli a oborovych specialisti jim
poskytuje Sirokou $kalu prizptisobenych
finan¢nich a nefinanénich sluzeb pro planovani
i spravu bohatstvi bez ohledu na stat jejich
pobytu, danové rezidentstvi nebo stredisko

zZivotnich z&jma.
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NaSe sluzby Wealth Management

Wealth Management - sprava bohatstvi patfi
mezi nase oborové specializace. Zvolena pravni,
dariova nebo ekonomicka forma spravy majetku
je vzdy vysledkem definovanych cili, poslani
nebo odkazu klienta, ktery respektujeme.

K tomuto Gcelu vyuzivame vSechny dostupné
pravni formy i lokalni nastroje spravy majetku

v CR nebo vhodné zahrani¢ni alternativy.
Nase nejcastéjsi sluzby:

Tvorba a sprava investi¢niho portfolia
Rizeni rodinného cash-flow

Cteni a hodnoceni finan¢nich vykazt
Hodnoceni a vybér investi¢nich aktiv
Private equity

Uskutecniovani finan¢ni politiky rodiny
Finan¢ni a daniové planovani

Zajisténi ucCetnictvi a auditt

Vérime, Ze nejlepsi sluzba spravy majetku mutize
byt poskytovana pouze prostrednictvim osobniho
poradenstvi ¢loveka, ktery je ve stejné

ekonomické situaci jako nasi klienti.

Z tohoto diivodu je Wealth Managerem nasi
spolecnosti Ing. Petr Vit, MBA, jenz se 20 let
aktivné podilel na budovani rodinné firmy, ktera
se ve svém oboru stala dvojkou na ¢eském trhu.
V roce 2017 ji prodali strategickému investorovi
a finan¢ni obnos ziskany z prodeje firmy Petr
uspésné profesionalné investuje. Prosel si vSemi
fazemi: od budovani, prodej, planovani az po
spravu rodinného majetku. Nasi klienti proto maji
jedine¢nou prileZitost spolupracovat osobné

s ¢lovékem, ktery vice nez kdokoliv jiny chape

jejich situaci a potreby.
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Petr Vit a Wealth Management

Mgj hlavni tkol vidim v tom poloZit klientovi ty
spravné otazky a pomoci mu nalézt na né

odpovédi.

» Proc investuje?

« Jak ochranit majetek proti krizovym Zzivotnim
situacim?

« Jak pristoupit k pres generac¢nimu presunu
majetku?

» Kdo vSechno bude uzivat pozitky
z investovaného majetku?

» Co se stane s vasSim majetkem, kdyz zitra

nebudete moct prijit do prace?

tr Vit, MBA
Manager

Cim je hodnota majetku vys&i, tim je potteba
vysokého vynosu a podstupovani rizika nizsi.
Pokud klient nema majetkovou strategii
ujasnénou, tak Wealth Manager nemtze

pristoupit k investi¢nim doporucenim.



Az v okamziku, kdy klient opravdu vi, co chce
a preferuje, mize Wealth Manager za svym
doporucenim zodpovédné stat a nastavit
investicni strategii tak, aby mohla byt splnéna

vSechna investi¢ni pravidla.

V praxi se setkavam i s tim, Ze si majetek klienti
spravuji sami. Jsem ale presvédceny, Ze spravovat
si své investice sam je pro investora emo¢né
hodné naro¢né. Takovy investor se stava
nachylnym podléhat aktualnimu déni na trzich

a misto toho, aby si uzival plodi svych investic,
tak po nocich premysli, zda je momentalné lepsi

je prodat nebo nakoupit.

“Vztah se zakaznikem a individudlni servis

Je nasim nejdulezitéjsim aktivem.”
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Z dlouhodobého pozorovani jsem dosel
k zavéru, ze vétSina zmén v portfoliu je

zplsobena klientem neopodstatnéné a chybné.

Spravné nastavené dlouhodobé portfolio musi
pocitat se vSemi situacemi, které se mohou na
trhu stat, a neni tedy potieba reagovat na déni

na trzich a portfolio ménit.

Zakladem nasi kultury spravy majetku
v Multi Family Office je odbornost, integrita
a diskrétnost. Pokud to jsou hodnoty, které jsou

v souladu s vasimi predstavami, tak nas

nevahejte kontaktovat.
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Marek Odehnal, MBA

Odehnal § partneri

Wealth Protection jako investiéni pristup ochrany bohatstvi

Rentiérska investic¢ni portfolia vyzaduji Gplné
jiny pristup nez v akumulacni fazi tvorby
bohatstvi. Je to o rozvazné filozofii a strategii,
ktera rozumné funguje za kazdého pocasi na
financnich trzich. Nejen o tom jsme si povidali
s Markem Odehnalem MBA, majitelem
spole¢nosti ODEHNAL & PARTNERI, ktera se

vénuje privatnimu investi¢nimu poradenstvi.

Jaké je vaSe chapani pojmu Wealth
Management?

Vydali jsme se Gizce specializovanou cestou
dlouhodobé péce pouze a jen o investicni

portfolia klienti. M@j pohled na véc je takovy,
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Ze nelze sedét plnohodnotné na vicero Zidlich,
aniz by se to drive ¢i pozdé&;ji projevilo na kvalité
prace jednoho ¢i vice segmentd. Svou vizi
napliiujeme diky transparentnimu modelu
pfimého honorare (prevazné ze zisku, tzv.
success fee) od klienta za expertizu

a nezavisly pohled. To je bézné napriklad

u advokatl ¢i u investi¢niho poradenstvi

v zahranic¢i. Poradenstvi jako remeslo,

ne obchod.

Proto jdeme smérem, kterym jdeme.
Samozrejmé, Ze v ramci debat s klienty nastavaji

presahy i do pribuznych témat.
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Ale vnitrofiremné uZ nereSime realiza¢ni kroky
v souvisejicich oblastech. Jsme vSak schopni
propojit klienta v téchto oblastech

s provérenymi a kompetentnimi specialisty

spravy nemovitosti nebo pravnich sluzeb.

Pojdme k hlavnimu tématu rozhovoru.

Co je to investiéni filozofie Wealth Protection?
Clovék, ktery uz vybudoval velky majetek a éerpa
z n€j rentu, by meél mit dva hlavni cile: o majetek
neprijit a rozumné ho rozmnozit. Za kazdou
cenu se vyhnout tzv. “trvalé ztraté kapitalu”,

a zaroven porazit inflaci a néco rozumného
vydélat nad ni. Tuto tezi podporuje rada
vyzkum a wealth reportt z celého svéta,
napriklad v prizkumech s respondenty tzv.

“dolarovymi milionari”.

Seznamite nas s konkrétnimi priklady?
Jednim z typovych portfolii, které v nasi firmé
vyuzivame, je portfolio Nobelovy nadace.

Tato nadace byla zaloZena Alfredem Nobelem,
aby financovala odménu pro kazdoroc¢niho
laureata stejnojmenné ceny. Plivodné sméla
dle prani zakladatele investovat pouze

do ,bezpeénych” instrumentt (Svédské statni

dluhopisy a bankovni vklady).

Ddehnal, MBA

Diky této strategii, ktera systematicky neporazi

inflaci, nadaci v 50. letech 20. stoleti malem

majetek doSel. Od té doby uZ ale nadace majetek
uspésné spravuje podle nad¢asové strategie
sloZené z akcii, dluhopisti a alternativnich
investic (nemovitosti, hedge fondy) a kazdy rok
je tak na vyplatu odmény pro laureata v realné
kupni cené penéz, at se na trzich déje témér
cokoliv. Takové portfolio pak cili na vynos cca

4 % nad aktualni Girovern inflace.

U jakych dalSich portfolii se inspirujete

pro své investicni strategie?

Jsou to napriklad Norsky ropny fond (penzijni
systém Norska), Anglikanska cirkev nebo
portfolio jizZ zminénych dolarovych milionari.
To je osobni portfolio lidi s majetkem alespon

1 milion americkych dolard. Zde je zajimaveé,

Ze nemovitosti tvori na rozdil od struktury
majetku ¢eskych movitych klient pouze kolem
15 % celku.

Pro opravdu velmi konzervativni klienty je pak
zajimavé i tzv. permanentni portfolio (All
Weather), které kromé zvySeného podilu
hotovosti z 25 % sazi i na komodity, prevazné
zlato. Propagatorem této filozofie je predevsim
Ray Dalio, portfolio manazer Bridgewater

Associates, nejvetsiho hedge fondu na svéte.

To byla konkrétni portfolia. Podle jakych zasad
sestavujete portfolia pro klienty?

Spravna otazka. Dopredu stanovené zasady

a pravidla jsou klicové pro ispésné investovani.
Neresite pak prichazejici situace pod vlivem
emoci. Wealth Protection strategie ma nékolik
zakladnich pravidel, lépe receno filtrd, kterymi

,prosévame* pro klienty investi¢ni moznosti.

Vybirame fondy nebo indexové ETF, které maji

dlouhou historii a uz si prosly krizemi.



Tyto fondy musi byt od nejvétsich svétovych
spravct, musi v nich byt opravdu hodné

zainvestovanych prostredki.

Investujeme po celém svété, do téch nejvétsich
firem, napric kontinenty. Zakladem je dsledna
diverzifikace. Hledime na rating udéleny
svétovymi agenturami (tyka se primarné
dluhopisti). A snazime se diverzifikovat i mény.
Neni vhodné mit veskery majetek v Ceské
koruné. Uz proto, Ze své prijmy a nemovitosti
mame regionalnim rizikim Ceské republiky a jeji

méné vystaveneé uz tak dost.

Realitni ¢ast portfolia pak mtzeme resit napf.
pomoci zahrani¢nich nemovitostnich trustt,

tzv. REITSs, pripadné v mensi mife i ceskymi
nemovitostnimi fondy. V obou pripadech je rec

o kancelarskych budovach nebo logistickych
arealech, coz jsou reality v cenach, které jsou nad
sily i velmi majetnych osob. Takto vii¢i nim lze

mit expozici a navic s odpovidajici diverzifikaci.

Je néco, co byste rad nasim ¢tenarum vzkazal
na zavér?

Varuji pred spontannimi nakupy dluhopisti nebo
smének jen zdanlivé tspésnych ¢eskych firem.
Aktualni vlna kracht medialné znamych skupin je
toho dikazem a obavam se, Ze jde teprve

o §picku ledovce.

Dalsi potencialni vybuchy mozna uvidime

u fonda kvalifikovanych investort, které investuji
do ledasceho, jejich investicni politika je casto
velmi necitelna a precenovani kurzu fondu byva
zpravidla jen ¢tvrtletné, pololetné nebo

irocné.
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Nulova volatilita tak maze budit dojem, Ze jde

o konzervativni feSeni. DtileZité ale je, co se déje
~pod kapotou“. A to v téchto pripadech az tak
dobre nevidime. Aneb jak pravi krédo nami

vyuZzivané strategie Wealth Protection: ,Neni

dualezité vyhrat, dtlezité je neprohrat”.

Kde vas miiZou ¢tenari najit?

Ctenare odkazu predevsim na nas web
www.marekodehnal.cz, kde najdou vSechny
potrebné informace a kontakty. Aktivni jsme
taktéz na internetu. MiiZete nas sledovat
primarné na profesni socialni siti LinkedIn

a urcité pozvu Ctenare i na web
www.mladypodnikatel.cz, kde se mnou kazdy
meésic vychazi rozhovory plné investi¢nich

myslenek a postreht.

O&P

AN

ODEHNAL & PARTNERI

privatni investiéni poradenstvi


http://www.marekodehnal.cz/
http://www.marekodehnal.cz/
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wealth
management

KONTAKT
TEL: +420 725 426 184
E-MAIL: info@ppwm.cz

WEB: www.ppwm.cz

Eva Cervena a Pavel Pospisil

PP Wealth Management

Uprednostiiujeme kvalitni poradenstvi nad okamzitym ziskem

PP Wealth Management je soucasti skupiny
poskytujici komplexni finanéni sluzby, mezi
které patti vlastni hedgeovy fond, realitni sluzby
¢i pravni poradenstvi se specializaci na cenné
papiry. Dale skupina umoznuje resit pripravu
hypotecni a jiné tvérové poradenstvi, pfipadné
prace s riziky a poji§tovnictvi. Blize ndm

spole¢nost predstavi zakladatel Pavel PospiSil.

Jak jste se dostal do finanéniho sektoru?
JiZz od mala jsem sledoval svého otce obchodovat

na burze. Postupem c¢asu jsem stale vice
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inklinoval k investovani, a proto jsem vystudoval
ekonomickou a politickou filozofii. Poté jsem
sbiral profesni zkuSenosti z oblasti maklérstvi,
pojistovnictvi, bankovnictvi, a pravé i Wealth

Managementu.

Co Vas vedlo k tomu zaloZit vlastni spole¢nost?
Po sedmi letech stravenych v bankach

a pojistovnach mi doslo, Ze chci svym klientiim
nabizet kvalitnéjsi sluzbu. Tak vznikla nase
poradenska spolecnost, ve které dbame na
kvalitu poradenstvi na tkor okamzitého zisku.

Nasi poradci nejsou primarné motivovani vysi


http://ppwm.cz/
http://ref.bhs.cz/
http://www.ppwm.cz/

provize, nebot maji jistou mésicni fixni slozku.
Samozrejmeé za zprostredkované sluzby obdrzi
bonus. Klienti tak od nas neodchazi napriklad
s predplacenymi vstupnimi poplatky v riznych
fondech fondd, které povazujeme za nejvetsi
nesvar na trhu investi¢niho zprostredkovani.
Nasi kolegové maji ve finan¢nim sektoru
mnohaletou zkuSenost, a pokud na palubu

prijimame nové kolegy mimo obor, velmi tzce

spolupracuji se zkuSen€j$im profesionalem.

V ramci sluZeb Wealth Management
umoziujete pristup i do vlastniho hedgeového
fondu. Co Vas vedlo k jeho zalozeni?

Vlastni fond jsme zalozili v roce 2019 primarné
pro spravu vlastnich prostredkd a prostredka
nejblizsich ¢lent rodiny a zameéstnanct. Zalozili
jsme hedgeovy fond podle §15 ZISIF a tim jsme
formalizovali naSe investi¢ni zkuSenosti
registraci u CNB. PFiblizné po roce fungovani
fondu, po ovéreni spravnosti nastaveni vSech
internich procest a investi¢ni strategie, jsme
umoznili investici prvnim externim investortm.
Ackoli motto ,,O Vase penize se starame jako o
vlastni* maze znit jako kli§é, v naSem pripadeé je
to holy fakt. Své osobni investi¢ni prostredky
mam zainvestované pouze v nasem fondu. Fond
nam pomohl i v ramci Wealth Managementu,
nyni mtzeme oslovit kvalifikované investory

s feSenim na miru jejich pozadavk®.
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Co nabizite nekvalifikovanym investorum?
CNB kvalifikuje investora tak, Ze je schopen
investovat 1 nebo 3 miliony korun. Spolupraci

s nasim majetkovym poradcem by mél klient
docilit tohoto statutu. Obecné mizeme nasi
klientelu rozdélit do dvou skupin, a to na ty,
kteri jiz maji vybudovany finan¢ni majetek a na
ty, ktefi jej teprve buduji. Rada nasich klientt

s ndmi spolupracovala jesté pred zalozenim nasi
spolecnosti, anebo uz za sebou maji delsi
finan¢ni historii a movity ¢i nemovity majetek.
V takovém pripadé obzvlasté vékove starsi
klienti hledaji fond, ktery se jim stara o svéreny
kapital tak, Ze mohou dozivotné Cerpat svou
rentu. Idealni vztah s klientem ve fazi budovani
majetku vypada tak, zZe nas poradce je jeho
privodcem od okamZiku, kdy se rozhodl
nespoléhat pouze na statni penzi, ale chce
shromazdit dostatek finan¢nich prostredki,
aby mohl Cerpat doZivotni rentu, resp. se stane

kvalifikovanym investorem.

@ Dividendové tituly
Intradenni trading
Dluhopisy a Development

@ Alternativni investice

0%

20 % —
Slozeni

portfolia Sl

20% —

Jaka je investiéni strategie Vaseho fondu?
ProtoZe je to jediny fond, ve kterém spravuji
vlastni investi¢ni prostredky, nastavili jsme

strategii, ktera se priblizuje idealnimu portfoliu.



Nic takového samozi'ejmé v poradenském svété
neexistuje, nicméné jsme vychazeli z modelovych
portfolii, ktera jsme roky vyuzivali s klienty.
Hlavni cast (50 %) fondu tvori dividendové tituly,
kdy spoléhame na stabilni vynos, a tuto ¢ast
portfolia povaZujeme za celkem konzervativni
investici. Zhruba 20 % fondu tvofi intradenni
obchodovani s akciemi, komoditami nebo
ménovymi pary, coZ je dynamicté&jsi slozka
naSeho fondu. DalSich 20 % pak tvori
dluhopisové portfolio, predevsim takzvané

high yields dluhopisy. Zbylych 10 % portfolia je
vyc¢lené€no na alternativni investice, které teprve

zac¢iname pozvolna naplnovat.

bl
3

Cestmir Riesenfeld

Jak se projevuje aktivni sprava?

Realny dopad opravdu aktivni spravy, tedy nejen
taktické alokace, se projevil béhem loniskych
jarnich propadi na akciovém trhu, kdy béhem
prvni poloviny roku trhy oslabily o 30 %. Béhem
tohoto obdobi nas aktivni pristup zhodnotil

prostredky ve fondu o 6 %. Lze tedy fict,

Ze se nam povedlo eliminovat volatilitu
zplisobenou vyprodeji na akciovych trzich

ve prospéch nasich investort.

wealth
management

b

Kam chcete svoji sluzbu Wealth Management
smérovat v budoucnu?

Nas$im cilem byla schopnost poskytnout
kompletni péci klientovi v oblasti financi. Uplné
komplexnosti jsme dosahli ve chvili zalozeni
vlastniho fondu. Nase budoucnost tkvi pravé

v Siroké palete sluzeb tak, aby vyhovovaly
potrebé kazdého klienta. At se jedna o celou
rodinu nebo bonitniho klienta, nasi prioritou je
poskytnuti sluzby v té nejvyssi kvalité, ktera je

zcela zasadni pro dlouhodobou péci.

wealth
management
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http://www.ppwm.cz/

SAVE &
CAPITAL

KONTAKT
TEL: +420 720 339 966
EMAIL: roman.chlupaty@savecapital.cz

WEB: www.savecapital.cz

Save § Capital

Kombinace globalniho rozhledu a azké specializace

Save & Capital je privatni konzulta¢ni kancelar
se zamérenim na ochranu a budovani majetku,
ktera na zac¢atku roku 2021 pomahala klienttim
se spravou vice nez 500 miliona korun.

Zakladem nasi prace je kombinace globalniho

rozhledu a uzsi specializace kazdého clena tymu.

V relevantnich pripadech vyuzivame také
unikatni sit spolupracovnikd, kteri ptisobi

v globalnich centrech obchodu a financi

i nervovych uzlech progresivnich regiont po
celém svété. Siroké $kale klient, mezi néZ patii
uspésni podnikatelé, vrcholovi sportovci,
nadace a instituce, ale takeé firmy patfici ve

svych oborech ke svétové §picce,
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nabizime na miru §ita feSeni a individualni péci.
V investovani sdzime na vlastni originalni reseni,
jejichz primarnim cilem je ochrana a postupny
rozvoj majetku. Tuto zakladni stavebni jednotku
doplriujeme o projekty ndm znamych

a provérenych subjektt, které nabizeji zajimavy
pomér vynosu a rizika. Pfikladem jsou tcasti na
developerskych projektech, investice do ¢eské

a slovenskeé zemédélské plidy nebo primé vstupy
do dynamicky rostoucich firem. Na zadost
klientt - a pri dodrZeni svych investi¢nich
principt - dokazeme do portfolia zaradit napfr.
kryptomény nebo tfeba nemovitost v Kostarice,

a to s veskerym potrebnym servisem.


http://www.savecapital.cz/
http://www.savecapital.cz/

Investi¢ni specialista, konzultant a pravnik se
zamerenim na finanéni trhy. B€hem vice nez
dvanacti let na trhu ptsobil jako konzultant,
analytik a vedouci tymu poradct pro predni
domaci i zahrani¢ni skupiny. Svoji vasen pro
technologie vyuziva pfti vyvijeni vlastnich
analytickych nastrojii. Stépan je
spoluzakladatelem projektu investi¢ni
gramotnosti ABCD investora zasStiténého mimo
jiné prazskou burzou. O své znalosti a zapal se
déli se zac¢inajicimi i pokrod¢ilymi trznimi hraci
také coby respektovany externi lektor.

v

Partner &JInvestiéni Stratég

V ramci konzulta¢nich sluzeb spadajicich pod Family Office, pripadné sluzeb na vyzadani, jsme se
mimo jiné ztcastnili developerskych projekti v celkoveé vysi presahujici 200 milion( korun, zajistili
jsme pojisténi nékolika sportovcim na zimni olympijské hry v Pchjongéchangu nebo dokazeme
poradit se ziskdnim druhého obcanstvi ¢i danovou optimalizaci prostiednictvim zahrani¢nich
domicil@. V rdmci korporatnich sluzeb jsme pak také pomahali nékolika ¢eskym start-uptim

a scale-uptim s hledanim vhodnych investorti ve Spojenych statech, zapadni Evropé a Ciné. Nasim

cilem je oboustranna spokojenost. I proto si klienty vybirame stejné peclivée jako oni nas.

Cesko-kanadsky specialista na globalni
ekonomiku, politiku a prsecik téchto dvou
svétd. Zil, pracoval a studoval v Torontu,
Amsterdamu, Londyné a Berliné. Pisobi jako
poradni hlas pro soukromy sektor i statni
instituce. Je spoluautorem The Evolution
of Money vydané Columbia University Press
a dalSich péti knih o (politické) ekonomii, které
vySly mimo jiné v japonstin€ a mandarinStiné.
Duchovni otec ,,ceského Davosu,“ ALTER
EKOnomického féra na zamku rodu Kinskych

v Kostelci nad Orlici.

Roman Chlupaty, M.A. et M.A!
Partner & Globalni Stratég

SAVE &
CAPITAL
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SEZNAM POSKYTOVA

A

Accredio
AK Bajerovi

B

bpd partners
Byrfin Wealth Management

C

Carduus

Cimpel & partneri
Conseq

Consilior

Czech Family Office
D

Diamant Partners

E

eDo finance
EMUN Family Office
EnCor Wealth Management

Erste Private Banking

F

Fermia

Fichtner
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First Wealth Management
FWR Wealth Management

H

Habrl Wealth Management
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CJSTRI

TELU SLUZEB WEALTH MANAGEMENT V CESKE REPUBLICE
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o
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PKF Family Office

PP Financial

PP Wealth Management
Prague Wealth Management
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T

Tomas Geissler

Trust and Wealth Protection
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Vasset Wealth Management
Verdi Capital
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Wealth Advisors
Wealth Effect Management
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Vydavatel neprebird odpovédnost za Skodu
zplisobenou pouzitim Wealth Magazin-Report nebo
informaci v ném obsaZenych. Kazdy investor je
povinen provést vlastni analyzu rizik z hlediska
pravnich, daftovych a Gcetnich konsekvenci, aniz by se

vyluc¢née spoléhal na informace v tomto dokumentu.

Informace uvedené ve Wealth Magazin - Report
nemohou byt povazovany za nabidku k nakupu ¢i
prodeji jakéhokoliv investi¢niho nastroje, nebo jinou
vyzvu ¢i pobidkou k jeho nadkupu ¢i prodeji. Tento
dokument neni investi¢cnim doporucenim dle narizeni
Evropského parlamentu a Rady (EU) ¢. 596 /2014, o
zneuzivani trhu, ani nepredstavuje investi¢ni
poradenstvi dle zakona ¢. 256 /2004 Sb.,

o podnikani na kapitalovém trhu, ve znéni pozdéjSich

predpisu.
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